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VodiC za licenciranje

Dejan Ristanovi¢

abavke racunara za firmu usko su povezane

sa licenciranjem softvera — svaki ra¢unar

treba da bude pokriven legalnim operativ-
nim sistemom i opremljen korisnickim programima
koji su potrebni za odredeno radno mesto, a da se pri
tome troskovi odrze u prihvatljivim okvirima tj. da se
ne kupuje vi$e od onoga $to je realno potrebno.

Kori$¢enje licenciranog softvera je pre svega za-
konska obaveza, za ¢ije su kr$enje predvidene ozbiljne
kazne. Ali, treba razmisljati i korak dalje od toga: za
profesionalan rad potreban je kvalitetan softver na
koji se mozemo osloniti, kao i podrska proizvodaca
i njegovih domacih partnera. Redovno azuriranje
softvera, a naro¢ito operativnog sistema, u danasnje
vreme je neophodno da bi racunar bio zasti¢en od
zlonamernih napada sa interneta, a redovno pracenje
novih verzija predstavlja na¢in da se brze stigne do
cilja. Zato novac potro$en na nabavku softvera, kao
uostalom i sva ulaganja u IT sektor firme, treba sma-
trati investicijom u efikasnije poslovanje.

Ova publikacija namenjena je pre svega me-
nadZerima firmi koje planiraju nabavku softvera.
Proizvodaci softvera su formirali razli¢ite modele li-
cenciranja, $to zahteva pazljivo proucavanje brojnih
varijanti pre donosenja odluke. Velike firme e, pre
nabavke softvera za stotine ra¢unara, angazovati
konsultanta, ali ¢e i u razgovoru sa njim biti kori-
sno ako poznajete osnove problematike o kojoj treba
odlu¢ivati; za srednje firme model licenciranja uglav-
nom predlazu ljudi zaposleni u IT odeljenju ili admi-
nistrator firmine mreZe, dok u malim firmama i
ku¢nim kancelarijama odluke obi¢no spadaju na
osobu koja je za sve i odgovorna - vlasnika firme.

U na$im uslovima se cesto govori i o legalizaciji: i
dalje je mnogo firmi i pojedinaca koje koriste pirati-
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zovan softver, ili su u nekom tre-
nutku kupili programe, ali su ih
kasnije bespravno kopirali na

veli broj ra¢unara nego $to imaju
pravo. Zato ¢emo se baviti i prelas-
kom na legalni softver koji ¢e bi-

ti instaliran na ra¢unarima, bez
znacajnijih zastoja u radu i re-
medenja postojecih instalacija.

Osnovni pojmovi

Softver naj¢es¢e necete kupovati
od firme koja ga proizvodi, ve¢ od
ovla$¢enog partnera. Ustanovicete
da uslovi nabavke softvera kod
svih partnera ne moraju biti isti -
boreci se za korisnike, uz softver
se nudi i dodatna vrednost, kao
$to su pomo¢ pri instalaciji, obuka,
podrska ili prilagodavanje softvera
potrebama firme. Zato cene ko-

je navodimo u ovom tekstu pred-
stavljaju pre svega orijentaciju,

na osnovu zvani¢nih cenovnika -
mozda Cete u direktnim pregovo-
rima do¢i do boljih uslova. Ipak,
od necdega se mora poceti.

Na samom pocetku ove disku-
sije treba razjasniti vazan pojam.
Tako obi¢no govorimo o ,,kupo-
vini softvera’, u savremenom svetu
softver se veoma retko kupuje
- zbog raznoraznih zakonskih
zackoljica, softverske firme za-
pravo ustupaju pravo na kori$¢enje

programa korisniku, zadrzavajuci
vlasni$tvo nad njim. To prakti¢no
znaci da ste softver dobili na ne-
kom mediju ili ga preuzeli sa inter-
net servera, ali je vlasnik softvera

i dalje Microsoft, Adobe, Autodesk
ili neka druga firma koja vam za
uplaceni iznos ustupa pravo da do-
bijeni softver koristite.

Licenca se moze kupiti na neo-
dredeno vreme, $to znaci da ,,za-
uvek® mozete da koristite softver
- ova varijanta najvi$e odgovara
nasoj predstavi o ,kupovini soft-
vera“. Druga moguc¢nost je da li-
cencu iznajmite na, recimo, tri
godine, posle ¢ega se ona mora
obnoviti ako Zzelite da i dalje koris-
tite taj softver. Takode, u zavisnosti
od modela kupovine i pravila ko-
je postavlja proizvodac softvera,
licenca moze (ali ne mora) biti
prenosiva sa ra¢unara na racunar
ili sa jednog korisnika na drugog.

U Microsoft-ovoj terminologiji,
kupovina trajnih licenci obi¢no
se obavlja kroz OEM, FPP i Open
Licence programe, dok se licence
ograni¢enog trajanja iznajmljuju
kroz razne Open Value programe.
Odluka o izboru jednog od ovih
metoda licenciranja je klju¢na za
optimalnu kalkulaciju cena, pa
¢emo svaki od njih detaljno opisati
na slede¢im stranicama.



Pod budnim okom

Marko Herman

od kada je, i na osnovu ko-

jih zakonskih propisa, Poreska
uprava zaduzena za borbu pro-
tiv softverske piraterije?

Pravni osnov za formiranje Ode-
ljenja za kontrolu legalnosti soft-
vera regulisan je Zakonom o
autorskom i srodnim pravima ko-
jije u primeni od 2009. godine,
kao i Zakonom o posebnim ov-
lag¢enjima radi efikasne zastite
prava intelektualne svojine koji je
u primeni od 2006. godine.

Odredbama ovih zakona pro-
pisano je da se autorskim delom
smatraju racunarski programi i
baze podataka, a da je za zastitu
prava intelektualne svojine, preko
poreskih inspektora, zaduZeno Mi-
nistarstvo koje vodi oblast finan-
sija. Pored toga, omoguceno je da
nadlezni organ, po sluzbenoj du-
znosti ili na zahtev nosioca prava,
preduzima odredene radnje i do-
nosi akte u skladu sa zakonom. Sve
to je omogucilo Poreskoj upravi
da aktivno §titi prava intelektualne
svojine i bori se protiv softverske
piraterije u Srbiji.

Koliko inspektora Poreske
uprave sprovodi proveru legal-
nosti softvera i na koji nacin su
oni obuceni za taj posao?

Inspektori Poreske uprave su pro-
8li specijalisticke obuke za proveru
legalnosti softvera koje je organi-
zovala Privredna komora Srbije,

a obuku su sprovodili stru¢njaci
BSA i predstavnici najve¢ih svet-
skih proizvodaca softvera. Nakon
sprovedene obuke, koja je obuhva-
tila sve specifi¢nosti koje su vezane
za najvece proizvodace softvera,

Poreske uprave

dr Dejan Vidojevic
pomocnik direktora
sektora za razvoj i racunarsku podrsku

nacine licenciranja i provere legalnosti, polaznici su
uspesno polozili test provere znanja. Obuku je uspe-
$no zavrsilo 25 inspektora PU koji ¢e u svom radu po-
kriti celokupnu teritoriju Republike Srbije.

Kada je pocela aktivna kontrola provere legal-
nosti softvera, koliko je kontrola izvrseno i kakvi
su pocetni rezultati?

Aktivnija kontrola legalnosti softvera na terenu je za-
poceta prvih dana marta ove godine, mada aktivnosti
nisu prekidane jo$ od januara 2008. godine, kada je
Poreska uprava zapravo pocela da se bavi ovim po-
slovima. Od decembra prosle godine sprovedene su
takode i mnogobrojne promotivne aktivnosti, ko-
je su za rezultat imale podizanje nivoa svesti poreskih
obveznika iz oblasti zastite prava intelektualne svojine
i legalnosti softvera.

Za sve vreme procesa formiranja novog odeljenja,
Poreska uprava je bila aktivna na informisanju pores-
kih obveznika putem portala i kontakt centra, odrza-
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vala je razli¢ite promotivne akcije

u vezi s upoznavanjem pores-

kih obveznika sa aktivnostima na
suzbijanju piraterije povezane s
racunarskim programima i bazama
podataka. Takode, izradila je Meto-
dolosko uputstvo za kontrolu legal-
nosti softvera, u cilju jedinstvenog
postupanja poreskih inspektora na
terenu i aktivno radi na donose-
nju i realizaciji detaljnog plana kon-
trole za 2011. godinu, koji se zasniva
na proceni znacaja i rizika poreskih
obveznika sa aspekta kori$¢enja le-
galnog softvera u svom poslovanju.

Da li Poreska uprava kontrolu
legalnosti softvera sprovodi sa-
mo kod privatnih kompanija ili
kontroliSe i javne kompanije i
drzavne organe?



Kontrolu legalnosti softvera PU e vrsiti u nare-
dnom periodu samo kod pravnih lica i preduze-
tnika. U ovoj fazi izostace kontrola javnog sektora,
jer je potrebno izvrsiti prethodnu detaljnu analizu
i stvoriti uslove kako bi se u budu¢nosti ovaj pro-
blem resio na nivou ¢itave drzave, potpisivanjem
ugovora sa najve¢im proizvodacima softvera. Tek
nakon ispunjenih preduslova stvorice se uslovi za
kontrolu legalnosti softvera u javnom sektoru.

Da li kontroliSete legalnost softvera i na
racunarima fizickih lica?

Poreska uprava nece vrsiti kontrolu legalnosti so-
ftvera kod fizi¢kih lica i pored toga $to je takva
mogu¢énost predvidena nasim Zakonom o autor-
skim i srodnim pravima.

Kakva je procedura ukoliko tokom kontrole
otkrijete ilegalan softver?

U kaznenim odredbama Zakona o autorskim i sro-
dnim pravima propisano je da ¢e se kazniti pri-
vredno drustvo ili drugo pravno lice u iznosu
0d 100.000 do 3.000.000 dinara, preduzetnik u
iznosu od 50.000 do 500.000 dinara i odgovorno
lice u pravnom licu 50.000 do 200.000 dinara za
privredni prestup kori$¢enja nelegalnog softvera.
U pocetku PU nece podnositi prijave za priv-
redni prestup i pokretanje prekrsajnog postupka,
vel Ce poreske obveznike stimulisati da izvrse le-
galizaciju softvera u odredenom roku. Ukoliko
poreski obveznik ne postupi po nalogu poreskog
inspektora, bi¢e podnete prijave koje ¢e procesui-
rati tuzilastvo.

Kakvi su planovi za dalje unapredenje kon-
trole legalnosti softvera?

Poreska uprava ¢e raditi na kontinuiranom usavr-
$avanju i obuci inspektora koji ¢e se baviti kon-
trolom legalnosti softvera, a procena je da ¢e ovo
odeljenje do kraja godine brojati oko 50 zaposle-
nih. U buduénosti ¢e se raditi i na unapredenju
sistema analize rizika i pobolj$anju planova kon-
trole, kako bi se dobili bolji efekti na terenu.
Veoma vazno je re¢i da ¢e se mnogo raditi na
planiranju i sprovodenju promotivnih aktivnosti
u koje ¢e aktivno biti ukljuceni poreski obveznici,
a $to ¢e veoma pozitivno uticati na smanjenje ste-
pena piraterije kod nas. Na osnovu sprovedenih
preventivnih aktivnosti u decembru prosle godine,
koji je proglasen za mesec promocije legalnosti
softvera, ostvarene su mnogobrojne koristi. Jedan
od pokazatelja pozitivnih rezultata je i taj da je pri-
hod od Poreza na dodatu vrednost od prodaje so-
ftvera u decembru 2010. u odnosu na decembar
mesec 2009. godine bio vedi za 10%.

Nelegalno

Kako izgleda uobicajeni radni
dan inspektora koji kontroliSe
legalnost softvera? Koliko prav-
nih lica obilazi, koliko se pro-
se¢no zadrzava?

Na osnovu plana kontrole i selek-
cije poreskih obveznika za kon-
trolu na mese¢nom i nedeljnom
nivou, poreski inspektor nepo-
sredno pre odlaska kod poreskog
obveznika vr$i pripreme za kon-
trolu — upoznaje se sa osnovnim
podacima poreskog obveznika na
osnovu evidencije koja se vodi u
Jedinstvenom registru, utvrduje
redosled radnji u postupku kon-
trole, sagledava sve rizike koji mo-
gu uticati na kvalitet kontrole,
sastavlja spisak pitanja koja ¢e pos-
taviti obvezniku i proucava druga
pitanja znacajna za kvalitet kon-
trole. Kontrola zapoc¢inje uruéiva-
njem naloga za kontrolu direktoru
ili drugoj ovlas¢enoj osobi u prav-
nom licu, vlasniku preduzetnicke
radnje ili ovlag¢enom licu, poslo-
vodi ortacke radnje (ili ortaku),
punomoc¢niku ili zastupniku po
sluzbenoj duznosti.

Takode, srednja pravna lica mogu
ocekivati dubinske kontrole legal-
nosti softvera. Kod malih predu-
zeca i preduzetnika kontrole ¢e
imati jednostavniji pristup, a spro-
vodice se i edukacija preko gran-
skih udruzenja i drugih institucija.
Duzina kontrole zavisi od
broja ra¢unara i broja kori$¢enih
programa kojima raspolaze po-
reski obveznik, stepena kori$c¢enja
legalnog softvera, pristupa doku-
mentaciji o kupovini ra¢unara i
softvera, tako da kontrole mogu
trajati nekoliko sati, a u pojedinim
slu¢ajevima i vi$e dana. Po spro-
vedenoj kontroli poreski inspek-
tor sastavlja zapisnik i isti dostavlja
obvezniku u roku od tri dana od
dana zavrsetka kontrole. Poreski
obveznik o nalazu iz zapisnika
moze da se izjasni u roku od pet
dana nakon njegovog prijema.

$ta sve inspektor radi da bi pro-
verio legalnost softvera kod po-
reskog obveznika?

U postupku kontrole inspektor ut-
vrduje broj ra¢unara koji se vo-

Nacin vrsenja poreske kontrole zavisi od
tipa licenciranja, ali se u svakom slucaju
proverava poklapanje instaliranog
softvera sa verzijom koja se nalazi na
kutiji, nalepnici, ugovoru i fakturi

Aktivnosti kontrole i dubina
kontrole zavise od veli¢ine priv-
rednog subjekta, shodno njegovoj
fiskalnoj izdasnosti, u zavisnosti
od delatnosti, visine osnovnih
sredstava u vidu opreme i ko-
riS¢enja informacionog sistema
i drugih ¢inilaca. Veliki poreski
obveznici mogu ocekivati dubin-
ske kontrole legalnosti softvera ka-
ko kod mati¢nih preduzeéa, tako
i kod njegovih organizacionih de-
lova i njihovih zavisnih preduzeca.

di u ra¢unovodstvu poreskog
obveznika. U odredenim situaci-
jama poreski inspektor ¢e i fizicki
prebrojavati racunare. Za svaki
racunar proverava broj instaliranih
programa. Kod velikih i srednjih
poreskih obveznika dubinska kon-
trola softvera vrsi se na selekto-
vanom broju ra¢unara, prema
proceni inspektora.

Nacin poreske kontrole za-
visi od toga da li se radi o poje-
dina¢nim licencama, licencama



putem ugovora o koli¢inskom licenciranju ili o upo-
trebi vi$e licenci istovremeno na radunarima.

U svakom slu¢aju proverava se poklapanje instali-
ranog softvera sa verzijom koja se nalazi na kutiji, na-
lepnici, ugovoru i fakturi. Inspektor proverava fizicki
koli¢inske ugovore za licenciranje, ukoliko ih po-
reski obveznik poseduje ili putem on-line alata i dru-
gih instalacija. Kod poreskih obveznika koji poseduju
globalne ugovore a u svom sastavu imaju zavisna pre-
duzeca, inspektor ¢e zahtevati i dokument kojim je
regulisana interna raspodela licenci.

Da li imate ovlas¢enje da proverite i legalnost
softvera na privatnom racunaru zaposlenog koji
on nosi sa sobom u kancelariju?

Na osnovu Zakona o autorskim i srodnim pravima,
kao i Zakona o posebnim ovlas¢enjima radi efika-
sne zastite intelektualne svojine, predvidena je i kon-
trola legalnosti softvera fizickih lica. S obzirom na

to da je procenat piraterije u Srbiji visok (74% prema
procenama), akcenat se stavlja na privredne subjekte,
pa ¢e kontrola fizickih lica izostati. No, ukoliko po-

Slavica Maksimovic

nacelnik odeljenja

za kontrolu legalnosti softvera

reski obveznik koristi li¢ni racunar
za potrebe obavljanja delatnosti, in-
spektori e izvrsiti kontrolu legal-

nosti softvera i na datom ra¢unaru.

Da li kontroliSete samo legal-
nost softvera kompanija koje
pripadaju BSA ili kontroliSete
sav softver koji zateknete na
racunarima kompanije koju
proveravate?

Poreska uprava ne kontroli$e samo
legalnost softvera kompanija koje
pripadaju BSA, ve¢ i programe ko-
ji sadrze zasti¢eno autorsko delo ili
su predmet srodnih prava, ostalih
autora, uklju¢ujudi i domacde.

Sta radite kada, u procesu
kontrole, ustanovite postojanje
ilegalnog softvera na racunaru
nekog poreskog obveznika?

Ukoliko poreski inspektor tokom
postupka kontrole utvrdi da je po-
reski obveznik neovlaséeno ili ne-
legalno koristio softver, nalozice
mu da izvrsi legalizaciju ra¢unara
i softvera u roku od 3 do 15 dana
u zavisnosti od broja ra¢unara na
kojima ima nelegalan softver.

Ako poreski obveznik ne ispo-
$tuje rok za legalizaciju softvera,

i ne donese dokaze, poreski in-
spektor ¢e podneti zahtev za po-
kretanje prekr$ajnog postupka
kod nadleznog suda ukoliko se ra-
di o preduzetnicima ili ¢e podneti
prijavu za privredni prestup kod
Osnovnog javnog tuzilastva, uko-
liko se radi o pravnim licima.

Ova mera ¢e vaziti u ograni-
¢enom periodu jer nije reguli-
sana osnovnim zakonima, ali smo
se vodili ¢injenicom da je osnovni
cilj Poreske uprave da uvede po-
reske obveznike u legalne to-
kove kori$¢enja softvera, kako bi
Srbija ispunila jedan od uslova
za ukljudivanje u Evropsku uniju,
obezbedila bolji pristup Svetskoj
trgovinskoj organizaciji, smanjila
visokotehnoloski kriminal, dopri-
nela boljem prilivu sredstava u bu-
dzet i drugo.

Navedena mera legalizacije soft-
vera primenjivace se sve dok Po-
reska uprava ne proceni da ova
mera dobrovoljne legalizacije ne
doprinosi brzoj legalizaciji soft-
vera. Posle toga ¢e PU primenjivati
Zakon o autorskim i srodnim pra-
vima i podnositi prekrsajne prijave
i prijave za privredni prestup uko-
liko se u postupku kontrole utvrdi
da je poreski obveznik koristio ne-
legalan softver.
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OEM - softver
uz racunar

Dejan Ristanovi¢

EM je skracenica od Original Equipment OEM softver, dakle, insta- cena - posto je Windows najefi-

Manufacturer i odnosi se na softver koji se is-  lira i kasnije podrzava proda- kasnije instalirati prilikom proi-

porucuje uz nov PC ra¢unar. Mada na listi vac racunara, pri ¢emu ima zvodnje racunara, korisnicima su
raspolozivog OEM softvera ima dosta stavki, na ovaj otvorenu liniju komunikacije sa ponudene atraktivne cene a sis-
nacin se najéescée prodaje Microsoft Windows. To je i Microsoft-om radi otklanjanja tem-bilderima brojne pogodnosti.
logi¢no, posto je operativni sistem najblizi hardveru eventualnih problema na koje u OEM je najracionalniji na¢in da se
i prakti¢no predstavlja deo ra¢unara, kao i mati¢na praksi naide. Druga vazna karak- uz novi ra¢unar obezbedi i lega-
ploca, disk ili monitor — hardver bez operativnog sis-  teristika OEM softvera je povoljna  lan operativni sistem, koji je ula-
tema je beskoristan, a ve¢ sa insta- znica u druge modele licenciranja,
liranim Windows-om i bez ikakvog ~ Slika 1: o ¢emu ¢e kasnije biti vise reci.
drugog softvera ra¢unar moze da Orijentacione cene OEM softvera Potvrda da ste uz racunar dobili

obavlja brojne poslove. Osim to-
ga, pode$avanje samog Windows-a

legalan softver je COA (Certificate
(IEW  of Authenticity) nalepnica-ho-

predstavlja osetljivu fazu asembli- S AGVCI IO logram, koja se postavlja na vi-
ranja racunara, pa je prirodno da Windows 7 Starter Y] dno mesto na kuéi$tu racunara ili
ga obavi proizvoda¢ kompjutera, Windows 7 Home Basic 86| kod nekih novih modela laptop
posto ste na taj nacin sigurni da je Windows 7 Home Premium W radunara ispod baterije. Na njoj
softver savrseno prilagoden har- m:gfﬁ; E;;::Z?:nal igz je naveden Product Key (,,serij-
dveru; poslovni programi se lako Windows Server Standard 2008 R2 680 ski broj*, kako ga Cesto zovu) kao
i uglavnom ,,pravolinijski® insta- Microsoft Office Home & Business PKC English 2010 a1 i oznaka verzije Windows-a. U za-
liraju. Pored Windows-a, korisnici Microsoft Office Home & Business PKC Serbian 2010 200 | visnosti od proizvodaca ratunara
u OEM varijanti mogu nabaviti i Microsoft Office Professional PKC English 2010 395 i konkretnog modela softver za
vec¢inu Office i serverskih paketa. Microsoft Office Professional PKC Serbian 2010 395 eventualnu reinstalaciju opera-



Slika 2:
Verzije paketa Microsoft Windows 7

Starter Home Basic

Verzija

Aero interfejs X X
Media center X X
Rad u domenu X X
Homegroup umreZavanje X X
Sharing u mrezi X v
XP Mode X X
Multilanguage X X
Bitlocker2go X X
0Osnova za OVS (Windows Upgrade) X X
Slika 3:
Verzije paketa Microsoft Office 2010
Office Office
Proizvod Homeand  Professional
Business (PKC/FPP)
Tip licence FPP/PKC FPP/PKC
Word 2010 v v
Excel 2010 v v
PowerPoint 2010 v v
OneNote 2010 v v
Outlook 2010 v v
Access 2010 X v
Publisher 2010 X v
Communicator 2010 X X
Infopath 2010 X X
Sharepoint Workspace 2010 X x

tivnog sistema mozZete dobiti na DVD-u ili na pose-
bnoj particiji hard diska. UnoSenjem Product Key-a sa
COA nalepnice posle kupovine aktivirate Windows,
komunicirajudi sa Microsoft-om preko interneta ili te-
lefonom, pozivom Microsoft Call centra u nasoj zem-
lji - 0700/300-300. Neki sistem-bilderi mogu i sami
aktivirati Windows na prodatom ra¢unaru, pa vama
ostaje jedan posao manje. Na slici 1 su date orijenta-
cione cene OEM softvera na naSem trzi$tu — detalje
proverite kod distributera pre nego $to se odlucite na
kupovinu novog kompjutera i softvera koji ga prati.

Niska cena OEM softvera donosi i izvesna ogra-
nicenja. Pre svega, ne mozete u¢i u radnju i kupiti
disk sa OEM Windows-om - Microsoft kaze da se taj
softver prodaje uz novi ra¢unar i to ozbiljno misli.
OEM Windows vi$e ne mozete kupiti uz misa ili me-
morijsko prosirenje (kao $to Cete procitati u nekim
starijim publikacijama), ve¢ isklju¢ivo uz PC.

OEM softver je vezan za ra¢unar uz koji je kupljen
- ne mozete kupiti novi PC i preneti taj Windows na
njega, ¢ak ni ako ste spremni da stari ra¢unar rasho-
dujete. To ne znadi da ra¢unar ne mozete servisirati
i unapredivati - posle promene procesora, graficke
kartice ili dodavanja memorije Windows ¢e i dalje
normalno raditi. Tek u slu¢aju temeljne promene har-
dvera ra¢unara moze biti potrebna nova aktivacija,
za koju Cete se obratiti Microsoft-ovom call centru.
Tehnicki gledano, OEM softver interno podrazumeva

Home
Premium

Professional  Ultimate

X X x X X X\ x <\
R x xS~
AN U U U N U N U

Office Office

Standard

Professional
Plus

Volume Licensing Volume Licensing
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da je osnova ra¢unara mati¢na
ploca, pa je njena promena dozvo-
ljena tokom garantnog roka, kada
se reaktivacija opet vr$i pozivom
Microsoft call centra.

Verzije Windows-a i Office-a
Tabelu sa cenama OEM softvera
treba dobro prouditi pre kupovine,
posto Ce vas kasnija odluka o in-
stalaciji »jace verzije Windows-a
ili Office-a dodatno kostati - ve¢
smo naglasili da OEM softver mo-
zete da kupite samo pri kupovini
novog racunara. Na slici 2 su pri-
kazane mogu¢nosti raznih edicija
Microsoft Windows-a, a na slici 3
sadrzaji nekih od popularnijih ver-
zija paketa Microsoft Office.

Sve varijante Microsoft Win-
dows-a i Office-a (osim Office

Home and Student) mogu se ko-
ristiti u firmi, mada su neke od
njih oznadene imenima Home
odnosno Starter. Microsoft je ver-
ziju Professional pravio prema pro-
cenjenim potrebama firmi, ali
ukoliko je u nekoj organizaciji
procenjeno da je, recimo, Home
Premium verzija dovoljna, moze se
ustedeti ne$to novca. Pri tom treba
imati u vidu da Starter, Home
Basic i Home Premium verzije ne
predstavljaju kvalifikovanu osnovu
za prelazak na neki od programa
koli¢inskog licenciranja, pa za
firme sa s, 10 ili vi$e racunara
Professional verzija Windows-a
predstavlja logic¢an izbor.

Zadrzimo se ipak na verzijama
Starter koje mogu biti interesantne
za korisnike skromnijih potreba.
Windows 7 Starter nema atraktivni
graficki interfejs Aero ($to moze da
bude i prednost, ako se pokrece na
skromnijem hardveru), mogu¢nost
rada u grupi i deljenja resursa, kao
ni mogu¢nost koris¢enja vise od
2 GB memorije. Prednost je niska
cena, uz obezbedenu osnovnu fun-
kcionalnost racunara.

Office Starter obezbeduje za ko-
risnika prakti¢no besplatne, limi-
tirane verzije Microsoft Word-a
i Microsoft Excel-a, koje pri ra-
du prikazuju oglase. Office Starter
se isporucuje isklju¢ivo uz nove
raCunare, a korisnik tu instalaciju,
u bilo kom kasnijem trenutku,
moze pretvoriti u puni Microsoft
Office 2010 kupovinom PKC ili
FPP licence.

Za ku¢ne korisnike interesan-
tna je i verzija Office Home &
Student, koja nije predvidena za
kori$¢enje u bilo kakvim organi-
zacijama (makar to bile neprofitne
organizacije ili akademske usta-
nove). Ona ku¢nim korisnicima
omogucava da jednu kupljenu li-
cencu instaliraju na tri racunara u
jednom domacinstvu.

Najcesca pitanja korisnika o licenciranju softvera
i odgovore na njih procitajte na sajtu pcpress.info

ili u aprilskom broju ¢asopisa PC Press




PP - softver u

PP je skracenica od Full Packaged Product i

odnosi se na softver koji kupujemo ,,u kutiji

$to najviSe odgovara uobicajenoj predstavi ku-
povine nekog artikla, mada i ovde zapravo ne kupu-
jemo softver, nego licencu. Ovaj metod namenjen je
pre svega kuénim korisnicima i manjim preduzeéima,
koja opremaju jedan ili nekoliko ra¢unara.

U kutiji se dobijaju CD ili DVD, dokumentacija i
dodatni materijali. FPP softver instalirate sami, a za
podrsku se mozete obratiti Microsoft-ovom Call cen-
tru. Ovako kupljeni program moZe se koristiti na je-
dnom ra¢unaru (zahteva se aktivacija), §to znaci da za
svaki PC morate kupiti posebnu ,,kutiju®. FPP softver,
medutim, nije vezan za hardver, pa u sluc¢aju zamene
ra¢unara mozete instalirati isti Windows ili Office na
njemu, pod uslovom da se na starom ra¢unaru vise ne
koristi softver koji ste preneli na novi PC.

Po FPP modelu najc¢escée se prodaju Microsoft Office
aplikacije i igre, dok Windows preporucuje pre svega
kupovinu OEM softvera kao najpovoljniju varijantu.
FPP softver predstavlja jedinu raspoloZivu opciju za
pojedinacne korisnike koji Zele da predu na slede¢u
verziju Windows-a: ukoliko ste, recimo, kupili ra¢unar
sa Windows Vista softverom u OEM varijanti, a sa-
da zelite da predete na Microsoft Windows 7 kupicete
Windows 7 VUP u FPP varijanti, koja je jeftinija od
»punog® FPP Windows 7 sistema. Upgrade je moguc i

Najcesca pitanja korisnika o licen-
ciranju softvera i odgovore na njih

procitajte na sajtu pcpress.info ili u
aprilskom broju ¢asopisa PC Press

u okviru Windows 7 porodice, pa
sa Windows Starter mozete preci
na Home Premium ili sa Home
Premium na Windows 7 Ultimate.
Te upgrade verzije se oznacavaju
sa WAU, sto je skracenica od
Windows Anytime Upgrade. Na
slici 4 date su orijentacione ce-

ne popularnih Microsoft-ovih pro-
grama u FPP varijanti.

Slika 4:

kutiji

Namenjeno legalizaciji
Kupovinom Windows-a 7 u FPP
varijanti mozZe se legalizovati
racunar, ali su predvidene i po-
sebne varijante koje za korisnika
mogu biti povoljnije - pogledajte
sliku 5. Najce$ce se uzima GGK
(Get Genuine Kit) - u kutiji stize
Home Basic ili Professional verzija
Windows-a 7 na DVD-u, praena

Orijentacione cene FPP softvera

Windows 7 Home Premium

Windows 7 Professional

Windows 7 Ultimate

Windows 7 Home Premium VUP

Windows 7 Professional VUP

Windows 7 Ultimate VUP

WAU Windows 7 Starter to HomePremium

WAU Windows 7 HomePremium to Professional
WAU Windows 7 HomePremium to Ultimate
Microsoft Office Home & Business FPP English 2010
Microsoft Office Home & Business FPP Serbian 2010
Microsoft Office Professional FPP English 2010
Microsoft Office Professional FPP Serbian 2010
Microsoft Office Word FPP English 2010

Microsoft Office Excel FPP English 2010

Microsoft Office Access FPP English 2010

Microsoft Office PowerPoint FPP English 2010
Microsoft Office Outlook FPP English 2010
Microsoft Office Publisher FPP English 2010

Microsoft Office OneNote FPP English 2010

Cena
bez PDV-a [EUR]
210
314
326
128
a1
223
9%
107
164
254
187
495
495
127
127
127
127
127
127
72




COA hologramom koji ¢ete zale-
piti na kudiste i Product Key ko-
ji mozete upisati u ve¢ instalirani
Windows 7. Home Basic verzija je
lokalizovana za srpski jezik, dok je
Pro verzija na engleskom.

GGW Winy Pro je name-
njen pre svega firmama koje le-
galizuju Windows na ve¢em broju
racunara. Tu se ne distribu-
iraju kutije i COA hologrami, ve¢
firma sklapa ugovor o kupovini
odredenog broja licenci. GGW
Winy Pro obezbeduje downgrade
pravo: u na$im firmama ima
mnogo tehnologki zastarelih
ra¢unara, koji sasvim lepo rade

ze pokrenuti Windows 7 - ukoliko
ste se opredelili za GGW, mozete
nastaviti da koristite bilo koju ra-
niju verziju Windows-a, a da rad
na rac¢unaru i dalje bude legalan.
Kod eventualne kontrole legal-
nosti softvera, poreski inspektor
¢e proveriti datume kupovine
ra¢unara, zatim datume kupovine
GGK /GGW Kkita (kit mora da bute
kupljen posle kompjutera), kao
i nalepnice na ku¢istima. GGK i
GGW licence su, naime, vezane
za ra¢unar na kome su instalirane,
kao i OEM licence. Rashodujuci
racunar koji na sebi ima neku od
ovih legalizacijskih licenci rasho-
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svoj posao, ali na kojima se ne mo-

Slika 5:

Cene proizvoda namenjenih legalizaciji racunara

Softver

GGK Windows 7 Home Basic Serbian
GGK Windows 7 Pro English
GGW Windows 7 Pro SNGL OLP

dovali ste i samu licencu.

Cena bez PDV-a [$]

122
233
233

Pravi model za vasu firmu

Koji je, najzad, model licenciranja najpo-
godniji za vasu firmu? Kada bi se za svaku
firmu mogao dati isti odgovor na ovo pi-
tanje, razliciti sistemi licenciranja ne bi ni
postojali. Vazni parametri kod odlucivanja
o licenciranju su: broj racunara, struktura
mreze, planirani rast firme, ali i sklonost
IT odeljenja da brzo primenjuje najnovije
tehnologije a samim tim i instalira novije
verzije softvera.

Za kucéne i SOHO korisnike, te za ma-
le firme, najpogodnija je kupovina OEM
softvera na racunaru i FPP dodatnih
programa. Za firme koje imaju 10 i vi-
Se racunara, generalno je najbolji model
iznajmljivanja softvera kroz OVS: jednim
ugovorom pokrivate sav softver ne samo
u centrali firme, nego i u svim njenim fili-
jalama, pri ¢cemu sami odlucujete o inter-
noj raspodeli licenci. U OVS ponudi imate
kompletan dijapazon Microsoft-ovog soft-
vera, pa cete lako konfigurisati svaki
racunar u skladu sa potrebama konkre-
tnog sluzbenika, a mogucnost standardizo-
vanja platforme na svim racunarima moze
znacajno smanjiti troskove obuke zaposle-
nih i vreme koje je potrebno da se novi slu-

Zbenik navikne na informacioni sistem koji
koristite. Sirenje mreze se lako i efikasno
pokriva licencama.

0d posebnog znacaja je Cinjenica da na
svim racunarima mozete da koristite najno-
vije verzije softvera, koje ¢ete po automa-
tizmu dobiti onog momenta kada se pojave
na trzistu. Pri tom sami odlucujete kada
Cete taj softver instalirati - mozete nastaviti
da koristite prethodnu verziju na produkci-
onim racunarima dok IT odeljenje analizira
novu verziju i priprema njenu instalaciju.

Mozda je najvaznija prednost OVS mo-
dela licenciranja Sto softver placate go-
disnje - nije svejedno da li ¢ete morati
odmah da izdvojite novac za sve licence ili
Cete to placanje rastegnuti kroz trogodisnji
interval, za to vreme koristeci iznajmljeni
softver i zaradujuci njegovom primenom.
Najzad, na kraju trogodisnjeg intervala
imate viSe opcija za nastavak koris¢enja
legalnog softvera, uz mogucnost da iza-
berete model koji najvise odgovara funkci-
onisanju i planiranom rastu vase firme.

OLP kupovina softvera ima smisla za
kompanije koje su precizno sagledale svoje
potrebe i ne planiraju Sirenje svoje IT in-

e

frastrukture u narednom visegodisnjem
periodu - platite odmah za softver ko-

ji vam je potreban i o tome vise ne mislite.
lako je placanje u godiSnjim ratama za
vecinu prihvatljivija metodologija, mogu se
zamisliti uslovi u kojima se veci troSak mo-
Ze lakse budZetirati u prvoj godini, kada se
ulaze novac u firmu, i tako rasteretiti ka-
snije godine u kojima firma treba samu se-
be da izdrzava.

Najzad, firme iz IT sektora koje se ba-
ve razvojem softvera i reSenja verovatno
Ce pronaci sebe u raznim formama direk-
tnog povezivanja sa Microsoft-om: MSDN,
MAPS, Partnerski program...

Ima i organizacija koje ce svoje po-
trebe za softverom zadovoljiti van modela
o0 kojima smo pisali u ovoj publikaciji. Do-
maca odeljenja velikih stranih korporacija
Cesto imaju pristup Microsoft-ovim rese-
njima preko svojih principala, koji su sa
Microsoft-om sklopili Enterprise ugovore i
tako pod posebnim uslovima kupile ogro-
man broj licenci za sve filijale. Drzavne us-
tanove, Skole i fakulteti dobijaju povoljnije
uslove za nabavku softvera kroz posebne
tipove licenciranja.
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0VS - trogodisSnji ugovor
Open Value Subscription (OVS) ugovor je nacin licen-
ciranja Microsoft-ovog softvera prilagoden potrebama
malih i srednje velikih preduzecéa. OVS predstavlja
iznajmljivanje softvera koji se placa na godi$njem ni-
vou, u fiksnom iznosu, na osnovu broja ra¢unara u
firmi. AranZman je dostupan firmama koje imaju s ili
vi$e racunara, s tim $to firme sa preko 250 PC-ja mo-
gu racunati na povoljnije cene. Svake godine se mogu
prijaviti novi ra¢unari (kako firma raste) ili sma-

njiti broj racunara (ako se biznis smanjuje), uz do-
datni obrac¢un kroz ratu za narednu godinu. Posle tri
godine firma moze da otkupi sve iznajmljene pro-
grame (tzv. buy-out) i nadalje ih koristi bez dodatnih
placanja i isporuke novijih verzija. Firma, naravno,
moze i produziti ugovor i kori$§¢enje softvera.

Osnovu OVS ugovora ¢ine tzv. platformski proi-
zvodi, dakle Windows Upgrade, Office Professional i
CORE/SBS CAL licence za pristup serverima (CAL
= Client Access License). Da biste usli u OVS, mo-
rate imate odgovaraju¢i legalan operativni sistem na
ra¢unarima i kupiti barem jedan od tri platformska
proizvoda za sve ra¢unare u firmi. Ostali potreban so-
ftver (aplikacije, servere itd.) moZete dodavati u broju
koji vam je potreban. Za sve
programe koje ste uzeli na
ovaj nacin placa se zakup na
godi$njem nivou, a cene za sav
softver u ugovoru su garanto-
vane tokom perioda trajanja
ugovora. Postoji i mogu¢nost

Slika 7:

Dodatni softver

ICINSKO
licenciranje

Slika 6:

Godis$nja rata po racunaru

za kupovinu softvera kroz OVS ugovor

Windows 7 Professional Upgrade
Office Professional

Core Cal

Enterprise CAL

SBS Standard
CAL Suite

SBS Premium AddOn CAL Suite

Sledeca vazna stavka su popusti.
Predviden je skroman (tzv. platfor-
mski) popust ako za sve ra¢unare
kupite Windows Upgrade, Office i
CAL, $to znaci da se ¢ak i u mrezi
bez servera moze isplatiti da ku-
pite CAL-ove i tako se pripre-
mite za rast sistema. Tu je i UTD
(Up-to-Date) popust koji umanjuje
uplatu u prvoj godini, posto na
racunarima ve¢ posedujete legalni

Godisnje cene zakupa
dodatnog softvera po OVS ugovoru

Cena
bez PDV-a [$]

da se. tokom tr' 9 an]a.ugovora Microsoft Office Standard 2010 212,39
na njega dodaju (recimo u Microsoft Office Word 78,50
drugoj ili trec¢oj godini) apli- Microsoft Office Excel 78,50
kacije za kojima se u meduv- Microsoft Office Project Standard 306,05
remenu ukazala potreba, a Microsoft Office Project Professional 510,15
nisu bile planirane na samom Microsoft Office Access Bl
poée tku iznajmljivanja. M!crosoft Off!ce PowerPoint 78,50
; Microsoft Office Outlook 33,69
Vaina prednost OVS Microsoft Office OneNote 2999
ugovora je Software Assurance, Microsoft Visio Standard 118,54
koji obezbeduje pravo bespla- Microsoft Visio Professional 261,78
tnog pre]aska na nove Verzije Microsoft Visio Premium 461,82
softvera tokom éitavog tra- M!crosoft Off!ce Publisher 55,74
janja ugovora (u pgra de) - si- Microsoft Office InfoPath 75,32
. , Visual Studio Professional (sa MSDN pretplatom) 637,51
gurni ste, dakle, d'a Cet? u Visual Studio Premium (sa MSDN pretplatom) 2560,09
svakom trenutku imati na ras- Visual Studio Ultimate (sa MSDN pretplatom) 5584,47
polaganju najnoviju verziju Visual Studio Test Professional (sa MSDN pretplatom) 1031,59

zakupljenog softvera.

Cena bez PDV-a [USA $]

Ent Platform

78,15 74,26

159,29 151,35

71,79 68,27

191,39 181,87

22,58 21,52

28,58 217

Windows i Office tekuce genera-
cije ili za generaciju stariji (aktu-
elna verzija jeWindows 7 a vi na
ra¢unarima imate Vista Business).

Cena otkupa (buy-out) garan-
tovana je i racuna se u odnosu
na ratu koja je placena - eventu-
alno poskupljenje softvera tokom
trogodisnjeg trajanja OVS ugovora
za korisnika je nebitno.

Na slici 6 dat je prora¢un tro-
$kova za malu firmu koja ku-
puje Windows Upgrade, Office
Professional Plus i potrebne CAL
licence - cifre treba pomnoziti sa
brojem racunara za koje se softver
kupuje. Na slici 7 date su cene go-
di$njeg zakupa dodatnog softvera
po OVS ugovoru. Na raspolaganju
je i serverski softver, ali se zbog
obimnosti materije ovde nismo
bavili njegovim licenciranjem.

Sitna slova

Ugovori uklju¢uju klauzule koje
ne primetite na prvi pogled, a ve-
oma su vazne — poslednje $to Zelite
jeste da date puno para za softver,
a da opet niste legalni. Prva i naj-
vaznija stavka koju treba primetiti
je ono Windows Upgrade u okviru
OVS-a: na svim racunarima ve¢
morate imati legalan Windows da
biste usli u OVS. Prirodna mo-
gucnost je OEM Windows, koji



ste kupili uz sam ra¢unar, ali na ratunaru moze bi-

ti i FPP Windows, kao i neki od proizvoda namenje-
nih legalizaciji kao §to je GGW Winy Pro. To mora
biti profesionalna verzija Windows-a - razne Home

i Starter verzije, premda legalne za kori$¢enje u fir-
mama, nisu dovoljne za ulazak u OVS ugovor - ali

ne mora biti Windows 7 - Vista Business, XP Pro, pa i
stari Windows 2000 Professional su takode prihvatljive
osnove. Ovo pravilo vazi samo ako korisnik kroz OVS
ugovor narucuje Windows Upgrade — ako kupi sa-

mo Microsoft Office ili CAL, ,podloga® moze biti i
Windows Home. Naravno, tada kroz OVS nece dobi-
jati sledece verzije Windows-a koje se pojave.

OVS ugovorom moraju biti obuhvacdeni svi PC
ra¢unari u firmi. Izuzetak su ra¢unari koji ne ko-
riste Microsoft-ov softver i radne stanice na kojima
se izvr$avaju namenski programi koji ne zahte-
vaju Windows (npr. DOS knjigovodstvene aplikacije,
pod uslovom da je na te racunare instalirana legalna
verzija MS-DOS-a).

Kasnije mozete kupovati nove ra¢unare, koje pri-
javljujete na kraju godine u kojoj ste ih kupili, a legalni
su odmah (ako ste ugovor sklopili u januaru, ve¢ u fe-
bruaru mozete kupiti nekoliko ra¢unara i na njima
legalno i fakticki besplatno koristiti softver tokom go-
dine). Ova se pogodnost odnosi samo na platformu
(Windows Upgrade, Office i CAL) - sav ostali softver
(npr. serverske pakete ili dodatne aplikacije) treba na-
ruditi (i platiti, za ¢itavu godinu) u mesecu instalacije.

Microsoft-ov softver je lokalizovan za razne jezike.
Potpisnik ugovora moze po Zelji koristiti softver na
engleskom ili srpskom jeziku, pa ¢e softver u varijanti
za ta dva jezika dobiti nakon aktiviranja OVS ugo-
vora. U istoj grupi se nalaze jo$ neki jezici, pa se kori-
snici koji imaju potrebe za njima mogu konsultovati
sa partnerom od koga su kupili licence oko dodatnih
lokalizacionih varijanti.

Vazan aspekt price o legalnom softveru je podrska.
Program OVS uklju¢uje podrsku preko telefona i na
sajtu - broj tzv. incidenata koje ¢e vam sluzba podrske
besplatno resiti zavisi od broja kupljenih licenci. Mo-
gu se potpisati i dodatni ugovori o podrsci.

Nakon isteka trogodi$njeg perioda zakupa pred ko-
risnikom su tri scenarija: moze da odustane od ko-
ris¢enja softvera ($to je zbog posledica po poslovanje
najmanje verovatno), da sklopi novi OVS ugovor
za sledece tri godine, ili da se opredeli za otkup so-
ftvera, tzv. buy-out, posle Cega postaje vlasnik trajne
licence za kori$¢enje softvera na koji je imao pravo u
trenutku isteka OVS ugovora, ali ostaje bez prava na
upgrade, to jest prelazak na sledece verzije Windows-a
i Office-a kada one budu izasle.

Cena buy-out-a se ratuna na osnovu poslednje ra-
te (iznos se mnozi sa 1,75), pri ¢emu se za softver na
ra¢unarima koji su dodati u poslednjoj godini trajanja
ugovora (i za ¢iji softver nije nista ni pla¢eno) mora
uplatiti jo$ jedna godisnja rata, pa tek onda taj soft-
ver otkupiti.

OLP - trajna kupovina licenci
OLP (Open Licence Program) mo-
zemo shvatiti kao kupovinu licenci
za trajno kori$¢enje softvera - pla-
tite trazeni iznos odmah i od tog
trenutka ,,zauvek® imate pravo da
koristite softver. Ugovor se sklapa
sa firmom koja kupuje pet ili vi-
$e licenci. Mada OVS generalno
predstavlja povoljniji metod licen-
ciranja softvera tj. nacin da se za
isto ili manje novca dobije i do-
datna vrednost u vidu upgrade-a,
u nekim okolnostima OLP moze
predstavljati poZeljniju varijantu,
pa ga vredi upoznati.

Tako kupljene licence traju
»vecno, OLP ugovor je ,,orocen®
na dve godine. U toku tog peri-
oda korisnik moze dokupljivati
nove proizvode za kojima se uka-
zala poslovna potreba, pozivajuci
se na isti ugovor, uz nivo cena koji
mu ugovor garantuje. Firma moze
da ima vise aktivnih OLP ugovora,
a 0 konkretnom modalitetu Cete se
konsultovati sa prodavcem.

To §to ste kupili licencu za
trajno kori$¢enje nekog programa
ne znaci da Cete taj program za-
ista ,,zauvek® koristiti — pojavice
se nova verzija, koju cete poze-
leti da nabavite. U OLP programu
je uvedena mogucnost da uplatite
Software Assurance (SA). SA ko-
ji ste kupili uz softver traje dve go-
dine. U tom periodu dobijacete
novije verzije programa koje se
pojave, a nakon isteka mozete pro-
duziti SA, koriste¢i tako uvek soft-
ver najnovije generacije.

Slika 8:

SA se mora kupiti kada i
osnovna licenca; ako to propustite,
licencu za kori$¢enje nove verzije
softvera dobicete po punoj ceni.
Software Assurance se moze ku-
piti i za OEM i FPP proizvode kao
i za otkupljene OVS licence, u pre-
dvidenom roku od 90 dana nakon
nabavke softvera. Ra¢unica poka-
zuje da se ovo osiguranje isplati
firmama koje prelaze na softver
sledece generacije u intervalima
koji su kra¢i od pet godina.

Pomenimo najzad i hardver-
ski upgrade, koji ne donosi vece
»softverske® troskove - kao i u
OVS-u, licenca nije vezana za
konkretan ra¢unar, ve¢ je bitan
ukupan broj ra¢unara, pa ako ras-
hodujete jedan PC i nabavite nov,
na njemu moZete koristiti posto-
jeci Office ili neki drugi program.
Jedino je operativni sistem ,,ve-
zan"“ za racunar, po$to se kod OEM
softvera na kudiste lepi nalepnica.

Microsoft-ov cenovnik retail
softvera ima vise hiljada stavki, pa
smo na slici 8 izdvojili nekoliko
programa koji ¢e biti zanimljivi za
Sire trziste.

Najcesca pitanja o
licenciranju softvera
i odgovore na njih
procitajte na sajtu

pcpress.info ili u
aprilskom broju
casopisa PC Press

Cene licenci kroz OLP model licenciranja

Softver

Windows 7 Professional Upgrade

Office Standard 2010

Office Professional Plus 2010

Windows Server Standard 2010

Windows Server Enterprise 2010

SQL Server Standard

SQL Server Standard 1 Processor License
SQL Server Enterprise

SQL Server Enterprise 1 Processor License
Exchange Server 2010

Exchange Server Enterprise 2010

Small Business Server Standard 2011
Small Business Server Premium AddOn 2011

Bez SA [$] Uz SA[$]
230,55 365,40
459,65 :
626,40 990,35
894,65 1341,25

2905,80 4358,70
1106,35 1658,80
883775 1325735

10589,35 1588330

3388795 50831,20
87290 130935
4992,35 7489,25
1174,50 1760,30
1716,80 2575,20



Put do licence

U Srbiji posluje visSe distributerskih i maloprodajnih IT lanaca koji se
bave prodajom softvera. Stupili smo u kontakt sa najve¢im kompani-
jama medu kojima su Extreme, Ewe Computers, CT Computers i Win
Win. Od njih smo zatrazili informacije o cenama softvera koji prodaju,
akcijskim ponudama i eventualnim pogodnostima prilikom placanja

Extreme

Licenciranje softvera se ne moze po-
smatrati kao bilo koja druga nabavka u
preduzecu, jer sa sobom nosi niz speci-
fi¢nosti, pocevsi od uloge koju bi soft-
ver trebalo da preuzme u kompanijskim
procesima, a koja moze zahtevati prila-
godavanje tih procesa, pa sve do ¢inje-
nice da softver nije materijalan proizvod,
i da kao takav mora imati odgovara-

juéi tretman. Zbog tih specifi¢nosti, na-
bavka, tj. licenciranje softvera moze
stvoriti niz izazova za preduzece - razu-
mevanje komplikovanih sistema licenci-
ranja koji se razlikuju od proizvodaca do
proizvodaca, pronalaZenje najisplativijeg
modela licenciranja za konkretne potrebe
preduzeca, utvrdivanje stvarnog obima
kori$¢enja softvera u okviru preduzeca
kako bi se plac¢alo samo ono $to se zaista
upotrebljava, a s druge strane, da se ne bi
upotrebljavalo nesto $to nije predvideno
licencnim pravima.

Uloga konsultanta pri nabavci soft-
vera je da obavi sve potrebne analize i
da, na osnovu potreba sadasnjeg sistema
i s obzirom na ocekivani pravac razvoja
odredene kompanije, da predlog opti-
malnog nacina nabavke. Posto mnoge
kompanije nemaju sektor ili zaposlenog
koji bi se bavio tim pitanjima, angazova-
nje nekoga ko moze situaciju da sagleda
na pravi nacin postaje sustinski vazno za
pravilan odabir i kori$¢enje softvera.

Extreme na domacem trzistu postoji
ve¢ punih 15 godina i za sve to vreme se
bavi gotovo isklju¢ivo softverom i soft-
verskim re$enjima - analizom potreba,

optimizacijom nabavke i odrzavanjem.
Osim velikog broja klijenata ste¢enog

u ovom periodu, akumulirano je i
ogromno iskustvo koje se ogleda u razu-
mevanju sustinskih potreba preduzeca

u ovdasnjim uslovima, a s druge strane,
u ¢vrstim partnerskim odnosima s veli-
kim svetskim proizvodacima softvera -
Microsoft, Adobe, Eset, Corel, Alt-N, GFI,
Symantec, Gstarsoft, Graphisoft, Acronis,
Kerio, Abbyy, Ghisler, Nero, Quark, Sony,
Dameware itd.

U komunikaciji s klijentima Extrerme
preuzima ulogu savetnika koji pruza sve
relevantne informacije o softveru potre-
bnom za poslovanje firme, i to u svim
fazama zivotnog ciklusa softvera, oprav-
davajuc¢i time slogan pod kojim posluje -
»Softver na jednom mestu®

Osim savetovanja svojih klijenata, Ex-
treme ove usluge pruza i svim ostalim
zainteresovanim firmama, potpuno bes-
platno kroz niz aktivnosti koje se bazi-
raju na edukaciji i konsultovanju. Medu
tim aktivnostima su Extreme softverske

radionice koje se redovno odrzavaju u
prostorijama firme Extreme, a obraduju
najrazli¢itije teme - od sistema licencira-
nja, preko obuke za upotrebu odredenog
softvera, sve do tema povezanih s oda-
birom kompleksnih poslovnih reenja.

Radionice se odrzavaju u malim gru-
pama kako bi se omogucilo svim pose-
tiocima da aktivno ucestvuju u diskusiji,
dobiju odgovore na sva pitanja, ali i do-
prinesu svojim iskustvom i zapaza-
njima. Osim radionica, Extreme neguje
i koncept ,,savetnika za licenciranje® ko-
ji sustinski odslikava pristup trzistu, a
podrazumeva dostupnost stru¢njaka iz
Extreme tima svima koji Zele da saznaju
viSe o licenciranju ili imaju konkretna pi-
tanja i nedoumice.

Sve informacije o ovim aktivnostima
mozZete na¢i na www.extreme.rs/savetnik i
www.extreme.rs/radionice, a vrlo korisne
informacije postoje i na www.extreme.rs/
ponude, gde u svakom trenutku mozete
saznati da li i kako se odreden softver
moze nabaviti pod povoljnijim uslovima.

Extreme oduvek puno polaze na direk-
tnu komunikaciju s trziStem, s namerom
da oslu$ne zahteve i potrebe, pa se vrlo
Cesto, pored radionica, organizuju i pose-
bni skupovi za veéi broj posetilaca na ko-
jima eksperti iz Extreme tima, u saradnji s
gostima predavac¢ima, obraduju odredenu
temu koja je u datom trenutku aktuelna.
Dobar primer takvog dogadaja je skup
pod nazivom ,,Savetnik za licenciranje -
Legalizacija softvera“ koji je, uz podrsku
Privredne komore Beograda, odrzan 17.
marta, i izazvao je veliko interesovanje.



ries racunara sa instaliranim
Windows 7 paketom. Svaki
raCunar sa Windows 7 OS-om
testiran je po strogim Microsoft
standardima $to obezbeduje
stabilno funkcionisanje.

Uz svaki kupljeni EWE PC
raCunar sa Windows 7 OS-om
besplatno se dobija:

« Office 2010 Starter (obuh-
vata Word i Excel)
+ Windows Live Essential 2011

(Messengetr, Webmail, Photo Gallery,

Parental lock, Moviemaker...)

Ewe Comp
Ewe Comp je jedan od vodecih sis-
tem integratora u Srbiji, sa raz-
novrsnom ponudom i stabilnim
lagerom ra¢unarskih konfiguracija.
Ova kompanija insistira na prodaji
i kori$¢enju racunara sa legalnim
softverom, pa je stoga fokusirana
pre svega na prodaju konfigura-
cija sa ve¢ instaliranim softverom,
umesto da prodaje sam softver.

U saradnji sa kompanijom
Microsoft, Ewe Comp je kreirao
ponudu ra¢unara EWE PC Se-

| « Antivirus Security Essentials -

sveobuhvatna zastita od zlo-
namernog softvera, koja se
automatski azurira i vrlo se jed-
nostavno koristi.
Dakle, u rasponu cena od
130 do 250 evra dobijate si-
guran i pouzdan racunar
sa Windows 7 operativnim
sistemom, koji
zadovoljava po-
trebe svih malih
i srednjih preduzeda, ali

i privatnih korisnika.

Microsoft E3400 2.6/2048/320/Win7 Starter Microsoft Athlon Il X2 220/2048/320/Win7 Home Basic Microsoft E3400 2.6/2048/320/Win7 Professional
18.599 RSD 22,999 RSD 28.599 RSD

Procesor Intel® Celeron® DualCore E3400 2.6GHz AMD Athlon™ [1 X2 220 2.8GHz Intel® Celeron® DualCore E3400 2.6GHz

Maticna ploca MSI G41M-P26 MSI GF615M-P33 Gigabyte GA-G4IMT-S2

Memorija 2 GB DDR3, 1333 MHz 2 GB DDR3, 1333 MHz 2GB DDR3, 1333 MHz

Graficka karta Intel GMA 4500 integrisana NVIDIA® GeForce 7025 integrisana Intel GMA 4500 integrisana

Hard disk 320 GB SATAII 320 GB SATA Il 320 GBSATA Il

Opticki uredaj DVD RW DL DVD RW DL DVD RW DL

Kuciste KME CX1967 USB crno KME CX2E67 USB KME CX2167 USB crno

Napajanje 500 W 500 W 500 W

Operativni sistem Microsoft Windows 7 Starter Microsoft Windows 7 Home Basic Microsoft Windows 7 Professional

Tastatura KME KB2401 crna KME KB2401 crna KME KB2401 crna

Mi$ KME MA133PP crni blister KME MA133PP crni blister KME MA133PP crni blister

Poklon Microsoft Offico 2010 §tarter, Microsoft A'ntivirus Microsoft Offjce 2010 §tarter, Migrosoft Antivirus Security Micro;oft Officg 2010 §tarter, Microsoft A.ntivirus
Security Essentials, Microsoft Live Essential 2011 Essentials, Microsoft Live Essential 2011 Security Essentials, Microsoft Live Essential 2011

Garancija 24 meseca 24 meseca 24 meseca

CT Computers Kit). FPP paketi se najviSe pro- Genuine Windows for Small and

CT Computers je najstarija kompanija u okviru Com-
Trade Group-a, a prema nezavisnim istraZivanjima, i
ove godine je zadrzala status najvece IT kompanije u
regionu Jugoistocne Evrope.

Zahvaljujuéi direktnim ugovorima sa kompani-
jom Microsoft, CT Computers ima najkompletniju po-
nudu Microsoft softvera na teritoriji Srbije. Ra¢unar
sa ve¢ instaliranim softve-
rom cesto kosta nize od cene
samog OEM softvera. Svaki
racunar iz CT Computers
proizvodnih pogona
ima operativni sis-
tem i instaliran
Office Starter, ko-
ji obuhvata Word
Starter programe i
Excel Starter.

OEM softver je
namenjen iskljucivo
za prodaju uz no-
ve racunare, a GGK
kit za legalizaciju
ra¢unara kupljenih
bez operativnog sis-
tema (Get Genuine

daju za legalizaciju Microsoft Office
porodice proizvoda.

OVS, OLP, OV ugovori obuh-
vataju najveci broj Microsoft pro-
izvoda, iznajmljivanje na tri
godisnje rate i GGW za legaliza-
ciju ve¢ kupljenih ra¢unara (Get

Medium Organizations). Kraj-

nji korisnici koji se odluce za
Microsoft Office pakete kroz OVS
ugovor ostvaruju 50% popusta u
placanju prve rate i po 15% po-
pusta pri placanju druge i trece ra-
te ugovora.

U saradnji sa nasim partnerima,
na akcijskoj prodaji su paketi od
minimum 5 komada GGK/GGW
Windows 7 Pro i 5 komada Office
2010 Home & Business FPP. Par-
tneri koji realizuju prodaju od mi-
nimum pet Office i pet Windows
licenci jednom korisniku, dobijaju
vredne nagrade (na primer portabl
DVD, notebook, televizor...).

Napominjemo da su navedene
ponude vremenski ogranic¢ene. CT
Computers svoju ponudu plasira
isklju¢ivo preko partnera tj. ne sa-
raduje direktno sa krajnjim kori-
snicima. Sve informacije partneri
mogu dobiti direktno od pro-
davca ili preko b2b portala www.
ctqpartners.com.




# Windows |

Icroisodt

Altos Business, MSI G41, Intel® E3400 DualCore™ 2.60GHz, 2GB DDR3 RAM,

Win Win Computer Shop

Win Win Computer Shop je deo grupe Alti d.o.o. ko-
ja posluje na prostorima Bosne i Hercegovine, Crne
Gore i Srbije. Trenutno obuhvata 22 maloprodajna
objekta u Srbiji; od kojih se Sest nalazi u Beogradu,
dva u Novom Sadu, dva u Nisu, a po jedan u Ze-
munu, Cacku, Kraljevu, Kragujevcu, Uzicu, Zrenja-
ninu, Smederevu, Arandelovcu, Jagodini, Somboru,
Obrenovcu i Sapcu. Legalizacijski paketi iz Win Win
ponude su:

g%(cvglongg\{\;s 7 Home Basic Win32 Serbian Latin, 10.999 din
ggg OWElrch\J/v[\;s(z :(I:'-OJSBS(I)(‘)‘I;EU 32-hit/x64 English, 20.499 din
onEUEFTA OV o 00| 29:699din
?Zfélgcelszg):g Professional EN, PC Attach KE PKC 45.949 din

Najjednostavniji nacin za legalizaciju poslovnog

Intel® 4500, 500GB HDD, DVD rezat, Windows® 7 Professional 33.599 din okruZenja jeste kupovina Altos racunara, ve¢ oprem-
Altos Small Business, MS| G41, Intel® E5700 DualCore™ 3.0GHz, 4GB DDR3 ljenih legalnim Windows i Microsoft Office softver-
RAM, 500GB HDD, DVD rezat, Windows® 7 Home Basic + Office 2010 Home and 44999 din skim paketima.

elied . . Svaki Alfos ratunar je u skladu sa pravilima licen-
Altos PRO Business, MSI HS5, Intel° Core™ i3 540 3.06GHz, 4GB DDR3RAM, | o g0 e R 1

500GB HDD, DVD rezat Windows® 7 Professional + Office Home and Business 2010 . n ciranja koja propisuje Microsoft, pa njegovom kupo-

vinom dugoro¢no resavate problem legalnosti svog
radnog okruZenja.

MSI G441, Intel® E3400 DualCore™ 2.60GHz, 2GB DDR3 RAM, Intel® 4500, 500GB
HDD, DVD reza¢, Windows® 7 Professional + Office Home and Business 2010

46.699 din

Adobe licenciranje

dnosti kupovine softverskih licenci
kroz model koli¢inskog licenci-
ranja — TLP. Prilikom svake po-
rudzbine Full ili Upgrade licence ili
Upgrade Plan-a, dodeljuju se bo-
dovi - §to je veca porudzbina u je-
dnoj transakciji, veci je i popust
koji se tom prilikom ostvaruje.

Kupac takode dobija pravo ko-
ri$¢enja Web sajta za administra-
ciju i evidenciju Adobe licenci, dok
se same licence dobijaju elektron-
skim putem, a uz njih stize i ESD
(Electronic Software Download),
pravo na besplatno preuzimanje
programa putem interneta. Opci-

pa su njihovi proizvodi standard u grafickoj in-

dustriji, a koriste se i u svakodnevne poslovne
svrhe, naro¢ito u sferi upravljanja dokumentima. Poje-
dina¢ni korisnici Adobe programe najcesée kupuju ,,u
kutiji‘, za svaki ra¢unar na kome su potrebni. U kutiji
se dobija disk sa programom, a na samoj kutiji je nave-
den serijski broj, koji treba uneti prilikom instalacije.

u dobe je lider u proizvodnji grafickog softvera,

Posle zavr$ene procedure instala-
cije softver se aktivira (preko in-
terneta ili telefonom) tj. vezuje za

Proizvod

Retail [$]

oni Upgrade Plan nudi korisnicima
mogu¢nost dobijanja novih verzija
softvera u toku predvidenog vre-

TLP - kolicinsko
licenciranje [$]

racunar i na njemu se moze ne- Adobe Acrobat Standard 10 423 391 menskog perioda.
ograniceno koristiti. Adobe do- Adobe Acrobat Pro 10 634 586 Nasslici 9 su date okvirne ce-
Pusta’da se ista verzija softvera Adobe Photoshop €55 1046 077 ne (bez PDV-a) popule}rmh Adol?f“
instalira na desktop i prenosnom programa, kroz kupovinu ,,u kutiji

. <y I Adobe Illustrator CS5 896 837 P o
racunaru, pri ¢emu se koristi isti . (retail) i kroz program koli¢inskog
serijski broj. Adobe InDesign €55 1046 2L licenciranja - za detalje obratite

Koli¢insko licenciranje na- Adobe Flash Pro CS5 1046 977 se nekom od Adobe partnera, po-
menjeno je korisnicima kojima Adobe Design Premium CS5 2839 2651 $to se kod veceg broja bodova dobi-
su Adobe programi potrebni na Adobe Design Standard €5 1942 1814 J:aju povoljnije cene. Treba ZI}ati da
vecem brq}u ra¢unara. Adobe Adobe Web Premium CS5 2689 2511 je Adobe Readef u svim verzijama
Open Options 5.0 program omo- , _ besplatan i moZe se neograni¢eno

. . s Adobe Production Premium CS5 2540 2372 c g ‘s .
gucava firmama i organizacijama . koristiti kako u kué¢nim uslovima,
svih profila da iskoriste pogo- Adobe Master Collection CS5 3884 3590 tako i na ra¢unarima u firmi.



icenciranje

Autodesk
VA SOTtvera

utodesk, globalni lider u
oblasti CAD softvera, nu-
di niz proizvoda od kojih

je najpoznatiji AutoCAD. Nacini
licenciranja Autodesk-ovih pro-
izvoda prate jedinstvena pravila,
koja se kre¢u oko pojma licence.
Kupovinom Autodesk licence, in-
stalacijom programa, unosom se-
rijskog broja i prihvatanjem End
User Licence Agreement-a kori-
snik sti¢e pravo kori$¢enja odgo-
varajuceg softvera. Serijski broj u
formatu xxx-XxXxxxxxx je jedin-
stven i vezuje se za pravno ili fi-
zicko lice koje je licencu pribavilo
— Autodesk i regionalni distributer
mogu u svakom trenutku proveriti
status serijskog broja i licence.
Prava kori$¢enja Autodesk proi-
zvoda se odnose isklju¢ivo na ver-
ziju koja je nabavljena, pri cemu
su oznake verzija zapravo go-
dine izdavanja programa (2009,
2010, 2011...) Kada korisnik plati
za pravo kori$¢enja nove verzije,
prethodnu verziju moze da ko-
risti jo$ 120 dana, a posle toga je
mora ukloniti sa raunara, osim
u slucaju pretplate za odrzavanje
softvera (Autodesk Subscription) o
kojoj ¢e tek biti re¢i.

Tipovi licenci
U zavisnosti od potreba korisnika,

Autodesk nudi razne tipove licenci.

Stand-alone licenca je namenjena
kori$¢enju nekog Autodesk-ovog
proizvoda na jednom rac¢unaru i
direktno je vezana za taj raunar
kroz proceduru aktivacije.

Multiseat
stand-alone li-
cenca omogucava
aktiviranje i upotrebu

Autodesk proizvoda sa istim serij-
skim brojem na vise radnih mesta,
pri ¢emu se svaka pojedina¢na
instalirana kopija ponasa kao
stand-alone licenca i mora se pose-
bno aktivirati. Network License je
skup licenci koje se dinamicki do-
deljuju korisnicima od strane je-
dnog ili vi$e servera. Proizvodi se
instaliraju na radnim stanicama,
ali se prilikom svakog pokretanja
od servera trazi dozvola za pokre-
tanje softvera. Ukoliko dozvoljeni
broj licenci nije premasen, kori-
snik dobija pravo da koristi pro-
gram, a broj raspolozivih licenci
na serveru se smanjuje za jedan.
Nakon zavrsetka rada,
licenca se oslobada i
vraca serveru. Za pre-
nosne rac¢unare ko-

ji se koriste na terenu
moguce je obezbediti
rad u off-line rezimu
pomocu licenci priv-
remeno ,pozajmlje-
nih“ sa servera.

Za korisnike koji
nastupaju na stranim
trzi$tima posebno je
vazna Global Network
User License (GNUL),
vremenski ogra-
ni¢ena do-
zvola da se

OLOF Qvoiny

licence koriste u mreznom okruZzenju van teri-
torije specificirane ops$tim uslovima licencnog
ugovora. GNUL licenca se kupuje ugovorom
izmedu Autodesk-a i korisnika, pri ¢emu je mi-

nimalno trajanje GNUL ugovora 3 godine a mini-
malni broj radnih mesta 50. Za sve licence koje su
predmet GNUL ugovora se pla¢a posebna naknada.

Po tipu korisnika licence se mogu podeliti na
Commercial, Not For Resale (za partnere koji ih ko-
riste u prezentacione svrhe), Educational, besplatne
Student and Personal Learning License kao i Autodesk
Developer Network licence koje se, pod posebnim
uslovima, daju registrovanim ¢lanovima Autodesk ra-

zvojne mreZe.

Za stalne korisnike Autodesk-ovih alata vazna je
Autodesk Subscription, godi$nja pretplata za odrzava-
nje softvera, koja podrazumeva isporuku novih ver-
zija u periodu trajanja pretplate. Uslov za ulazak u
Autodesk Subscription sistem je posedovanje trajne li-
cence za aktuelnu verziju softverskog paketa za koji se
zasniva pretplatnicki odnos, a pretplatnici kasnije uzi-
vaju posebne pogodnosti, medu kojima je pravo upo-
trebe prethodnih verzija softvera sve dok korisnik

placa pretplatu za odrzavanje softvera.

AutoCAD

Neki detalji

Autodesk-ovih ugovora
Plativsi licencu za Autodesk proi-
zvod, korisnik sti¢e pravo da ko-
risti softver u okviru ugovorenog
perioda. Korisnik ne moze preneti
prava kori$¢enja softvera na druga
lica, pa ¢ak ni na pridruZena priv-
redna drustva, bez prethodne sa-
glasnosti Autodesk-a. Korisnik
moze vrsiti prenos licence sa jedne
lokacije na drugu, pod uslovom da
je lokacija u vlasni$tvu ili zakupu
od strane istog pravnog lica i pod
uslovom da se ta lokacija nalazi u
okviru teritorije definisane ugo-



vorom o licenciranju. Svaki ovakav

transfer licence zahteva odobrenje od

strane kompanije Autodesk.

Po pravilima licencnog ugo-
vora softver se moze koristiti samo
u okviru teritorije drzave u kojoj je
nabavljen. Softver nabavljen u Ev-
ropskoj uniji (EU) ili Evropskoj zo-
ni slobodne trgovine (EFTA) moze
se koristiti u bilo kojoj zemlji Ev-
ropske unije ili EFTA, pri
¢emu treba znati da
je Srbija ¢lan CEFTA,
alineiEFTA. Od
aprila 2007. korisnici pretplate za

AutoCAD

odrZavanje softvera dobijaju pravo upotrebe softvera
van teritorije na kojoj je nabavljen u trajanju od 9o
dana tokom kalendarske godine. GNUL licenca pred-
stavlja nacin da se, uz odredena ogranicenja, mrezne
licence Autodesk softvera koriste $irom sveta.
Korisnici pretplate za odrZavanje softvera mogu,
nakon potpisivanja dodatnog ugovora, koristiti pro-
izvod na kuénom racunaru u poslovne svrhe. Li-
cence namenjene ku¢noj upotrebi su po tipu NFR

Stand-alone, vremenski ogra-
ni¢ene na period od 13 meseci.
Nakon isteka ovog perioda li-
cence se ne mogu koristiti kao
osnova za dogradnju na sle-
decu verziju niti se preko njih
mogu ostvariti popusti.
Korisnici ne smeju dozvoliti
tre¢im licima pristup Autodesk
proizvodima kroz internet ve-
zu u smislu Web hosting-a
ili time-sharing-a. Upotreba
Autodesk proizvoda preko ter-
minal servisa ili u virtuelnim
okruzenjima nije podrzana od
strane Autodesk-a i predstav-
lja kr$enje odredbi licencnog
ugovora, ba$ kao i upotreba Norton
reSenja kao ,,precica“ za instalaciju.

Put do legalnog softvera

Ghost-a ili sli¢nih

Primeceno je vi$e nacina zloupotrebe Autodesk pro-
izvoda. Uz o¢igledno kori$c¢enje softvera bez licence,
uocene su i tzv. dimne zavese tj. kori§¢enje neodgova-
rajucih licenci (recimo u firmi koja poseduje licence
za AutoCAD LT, a koristi naprednije proizvode), za-
tim upotreba neodgovarajuce verzije (kupac legalne
licence koristi novu verziju programa bez dozvole
proizvodaca), upotreba veceg broja licenci od kuplje-
nih koli¢ina, neovlas¢eno ustupanje licenci tre¢im li-

cima i upotreba
neodgovarajuc¢ih
edicija u komer-
cijalne svrhe.
Pri legalizaciji
Autodesk-ovih
proizvoda va-
zno je da se li-
cence kupuju
iskljucivo kod
autorizovanih
prodavaca, po$to
je bilo vise po-
kusaja da se preprodaju
licence nabavljene u drugim drza-
vama i regionima ili licence ko-
je su ve¢ koriscene, pa samim tim
i registrovane na druge pravne su-
bjekte. Srbija je u grupi zemalja s
povlas¢enom politikom cena, pa
su kod nas cene Autodesk softvera
najnize u regionu. Kupac treba da
zatrazi od prodavca sertifikat o li-
cenci, elektronski dokument ko-

posao, Autodesk besplatno nu-
di korisnicima Asset Locator, koji
se nalazi na instalacionim disko-
vima svih Autodesk proizvoda ili
se mozZe preuzeti sa Web sajta. Ra-
di se o jednostavnom programu
koji omogucava da se napravi lista
Autodesk-ovih proizvoda koji se
koriste na pojedina¢nom rac¢unaru
ili ¢itavoj mrezi. Lista sadrzi sve
serijske brojeve i olaksava po-
redenje broja angazovanih licenci
sa brojem licenci koje su kupljene.
U slucaju kontrole, treba imati
pri ruci izvestaj o osnovnim sred-
stvima tj. broju ra¢unara, dokaze o
nabavci softvera (rac¢une), licencne
sertifikate i izvestaje o inventaru
softverskih resursa. U septem-
bru 2010. Autodesk je, u sara-
dnji sa regionalnim distributerom
»OSA Racunarski inZenjering®,
uveo poziciju Licence Compliance
Manager-a, ¢ija je osnovna uloga

ji izdaje proizvodac i u kome su
navedeni detalji vezani za sam
proizvod, koli¢ine, verzije i svi re-
levantni detalji vezani za kupca.
Nakon izvrsene legalizacije
treba ¢uvati originalno pakova-
nje softvera, instalacioni medij,
kao i racune (fakture) kojima se
dokazuje nabavka. Preporucuje
se povremeni inventar softver-
skih proizvoda u okviru firme i
poredenje rezultata sa brojem ku-
pljenih licenci. Da bi olaksao ovaj

podsticanje upotrebe legalnog so-
ftvera. On e, pre svega besplatnim
savetima, pomo¢i korisnicima u
prepoznavanju nelegalnog soft-
vera, objasniti im kori$¢enje alata
za inventar softverskih resursa i
pomodi pri izboru odgovarajucih
proizvoda i njihovoj legalizaciji.
Vise podataka o Autodesk pro-
izvodima, njihovom licenciranju
i mrezi autorizovanih prodavaca
mozete na¢i na www.autocad.rs ili
autodesk.osa.rs.

Vodic za licenciranje softvera
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