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Na­bav­ke računa­ra za fir­mu us­ko su pove­za­ne 
sa li­cen­ci­ra­njem so­ftve­ra – sva­ki računar 
tre­ba da bu­de po­kri­ven le­gal­nim ope­ra­tiv­

nim sis­te­mom i o­prem­ljen ko­ri­sničkim pro­gra­mi­ma 
ko­ji su po­tre­bni za o­dređeno ra­dno mes­to, a da se pri 
to­me tro­ško­vi o­drže u pri­hva­tlji­vim o­kvi­ri­ma tj. da se 
ne ku­pu­je vi­še od ono­ga što je re­al­no po­tre­bno.

Ko­rišćenje li­cen­ci­ra­nog so­ftve­ra je pre sve­ga za­
kon­ska oba­ve­za, za čije su krše­nje pre­dviđene o­zbilj­ne 
ka­zne. Ali, tre­ba ra­zmi­šlja­ti i ko­rak da­lje od to­ga: za 
pro­fe­si­ona­lan rad po­tre­ban je kva­li­te­tan so­ftver na 
ko­ji se mo­že­mo o­slo­ni­ti, kao i po­drška pro­i­zvođača 
i nje­go­vih do­maćih par­tne­ra. Re­dov­no ažu­ri­ra­nje 
soft­ve­ra, a na­ročito ope­ra­tiv­nog sis­te­ma, u da­na­šnje 
vre­me je ne­op­ho­dno da bi računar bio za­štićen od 
zlo­na­mer­nih na­pa­da sa in­ter­ne­ta, a re­dov­no praćenje 
no­vih ver­zi­ja pred­stav­lja način da se brže sti­gne do 
ci­lja. Za­to no­vac po­tro­šen na na­bav­ku so­ftve­ra, kao 
uos­ta­lom i sva ula­ga­nja u IT sek­tor fir­me, tre­ba sma­
tra­ti in­ves­ti­ci­jom u efi­ka­sni­je po­slo­va­nje.

Ova pu­bli­ka­ci­ja na­me­nje­na je pre sve­ga me­
na­­dže­ri­ma fir­mi ko­je pla­ni­ra­ju na­bav­ku so­ftve­ra. 
Pro­i­z­vođači so­ftve­ra su for­mi­ra­li ra­zličite mo­de­le li­­
cen­ci­ra­nja, što za­hte­va pa­žlji­vo proučava­nje brojnih 
va­rijanti pre do­no­še­nja o­dlu­ke. Ve­li­ke fir­me će, pre 
nabavke so­ftvera za sto­ti­ne računa­ra, an­ga­žovati 
kon­­sul­tanta, ali će i u ra­zgo­vo­ru sa njim bi­ti ko­ri­
sno ako po­zna­je­te o­sno­ve pro­ble­ma­ti­ke o ko­joj tre­ba 
o­dlučiva­ti; za sre­dnje fir­me mo­del li­cen­ci­ra­nja u­glav­
nom pre­dla­žu lju­di za­po­sle­ni u IT ode­lje­nju ili a­dmi­
nis­tra­tor fir­mi­ne mre­že, dok u ma­lim fir­ma­ma i 
kućnim kan­ce­la­ri­ja­ma o­dlu­ke obično spa­da­ju na 
oso­bu ko­ja je za sve i od­go­vor­na – vla­sni­ka fir­me.

U na­šim u­slo­vi­ma se čes­to go­vo­ri i o le­ga­li­za­ci­ji: i 
da­lje je mno­go fir­mi i po­je­di­na­ca ko­je ko­ris­te pi­ra­ti­

zo­van so­ftver, ili su u ne­kom tre­
nut­ku ku­pi­li pro­gra­me, ali su ih 
kasnije bes­prav­no ko­pi­ra­li na 
veći broj računa­ra ne­go što ima­ju 
pra­vo. Za­to ćemo se ba­vi­ti i pre­las­
kom na le­gal­ni so­ftver ko­ji će bi­
ti in­sta­li­ran na računa­ri­ma, bez 
značaj­ni­jih zas­to­ja u ra­du i re­
mećenja pos­to­jećih in­sta­la­ci­ja.

Osnovni pojmovi
So­ftver najčešće nećete ku­po­va­ti 
od fir­me ko­ja ga pro­i­zvo­di, već od 
ov­lašćenog par­tne­ra. Us­ta­no­vićete 
da u­slo­vi na­bav­ke so­ftve­ra kod 
svih par­tne­ra ne mo­ra­ju bi­ti is­ti – 
bo­reći se za ko­ri­sni­ke, uz soft­ver 
se nu­di i do­da­tna vre­dnost, kao 
što su po­moć pri in­sta­la­ci­ji, obu­ka, 
po­drška ili pri­la­go­đavanje so­ftvera 
po­tre­ba­ma fir­me. Za­to ce­ne ko­
je na­vo­di­mo u ovom tek­stu pred­
stav­lja­ju pre sve­ga ori­jen­ta­ci­ju, 
na o­sno­vu zva­ničnih ce­nov­ni­ka – 
mo­žda ćete u di­rek­tnim pre­go­vo­
ri­ma doći do bo­ljih u­slo­va. Ipak, 
od nečega se mo­ra početi.

Na sa­mom počet­ku ove dis­ku­
si­je tre­ba ra­zja­sni­ti va­žan po­jam. 
Iako obično go­vo­ri­mo o „ku­po­
vi­ni so­ftve­ra“, u sav­re­me­nom sve­tu 
soft­ver se ve­oma ret­ko ku­pu­je 
– zbog ra­zno­ra­znih za­kon­skih 
začko­lji­ca, so­ftver­ske fir­me za­
pra­vo us­tu­pa­ju pra­vo na ko­rišćenje 

pro­gra­ma ko­ri­sni­ku, za­drža­va­jući 
vla­sni­štvo nad nji­m. To prak­tično 
znači da ste so­ftver do­bi­li na ne­
kom me­di­ju ili ga pre­uze­li sa in­ter­
ne­t servera, ali je vla­snik so­ftve­ra 
i da­lje Micro­soft, Adobe, Autodesk 
ili ne­ka dru­ga fir­ma ko­ja vam za 
u­plaćeni i­znos us­tu­pa pra­vo da do­
bi­je­ni soft­ver ko­ris­ti­te.

Li­cen­ca se mo­že ku­pi­ti na ne­o­
dređeno vre­me, što znači da „za­
uvek“ mo­že­te da ko­ris­ti­te so­ftver 
– ova va­ri­jan­ta naj­vi­še od­go­va­ra 
na­šoj pred­sta­vi o „ku­po­vi­ni so­ft­
ve­ra“. Dru­ga mo­gućnost je da li­
cen­cu i­znaj­mi­te na, re­ci­mo, tri 
go­di­ne, po­sle čega se ona mo­ra 
o­bno­vi­ti ako že­li­te da i da­lje ko­ris­
ti­te taj so­ftver. Ta­kođe, u za­vi­snos­ti 
od mo­de­la ku­po­vi­ne i pra­vi­la ko­
je pos­tav­lja pro­i­zvođač so­ftve­ra, 
li­cen­ca mo­že (ali ne mo­ra) bi­ti 
pre­no­si­va sa računa­ra na računar 
ili sa je­dnog ko­ri­sni­ka na dru­gog.

U Microsoft‑ovoj ter­mi­no­lo­gi­ji, 
ku­po­vi­na traj­nih li­cen­ci obično 
se obav­lja kroz OEM, FPP i Open 
Licence pro­gra­me, dok se li­cen­ce 
o­gra­ničenog tra­ja­nja i­znaj­mlju­ju 
kroz razne Open Value pro­grame. 
O­dlu­ka o i­zbo­ru je­dnog od ovih 
me­to­da li­cen­ci­ra­nja je ključna za 
op­ti­mal­nu kal­ku­la­ci­ju ce­na, pa 
ćemo sva­ki od njih de­talj­no opi­sa­ti 
na sle­dećim stra­ni­ca­ma.

Vodič za licenciranje
Dejan Ristanović



Od kada je, i na osnovu ko­
jih zakonskih propisa, Poreska 
uprava zadužena za borbu pro­
tiv softverske piraterije?

Prav­ni o­snov za for­mi­ra­nje Ode­
lje­nja za kon­tro­lu le­gal­nos­ti soft­
ve­ra re­gu­li­san je Za­ko­nom o 
autor­skom i sro­dnim pra­vi­ma ko­
ji je u pri­me­ni od 2009. go­di­ne, 
kao i Za­ko­nom o po­se­bnim ov­
lašćenji­ma ra­di efi­ka­sne za­šti­te 
pra­va in­te­lek­tu­al­ne svo­ji­ne ko­ji je 
u pri­me­ni od 2006. go­di­ne.

O­dred­ba­ma ovih za­ko­na pro­
pi­sa­no je da se autor­skim de­lom 
sma­tra­ju računar­ski pro­gra­mi i 
ba­ze po­da­ta­ka, a da je za za­šti­tu 
pra­va in­te­lek­tu­al­ne svo­ji­ne, pre­ko 
po­res­kih in­spek­to­ra, za­du­že­no Mi­
nis­tar­stvo ko­je vo­di o­blast fi­nan­
si­ja. Po­red to­ga, omo­gućeno je da 
na­dle­žni or­gan, po slu­žbe­noj du­
žnos­ti ili na za­htev no­si­oca pra­va, 
pre­du­zi­ma određene ra­dnje i do­
no­si ak­te u skla­du sa za­ko­nom. Sve 
to je omo­gućilo Po­res­koj u­pra­vi 
da ak­tiv­no šti­ti pra­va in­te­lek­tu­al­ne 
svo­ji­ne i bo­ri se pro­tiv softverske 
pi­ra­te­ri­je u Srbiji.

Koliko inspektora Poreske 
uprave sprovodi proveru legal­
nosti softvera i na koji način su 
oni obučeni za taj posao?

In­spek­to­ri Poreske uprave su pro­
šli spe­ci­ja­lis­tičke obu­ke za pro­ve­ru 
le­gal­nos­ti so­ftve­ra ko­je je or­ga­ni­
zo­va­la Priv­re­dna ko­mo­ra Srbi­je, 
a obu­ku su spro­vo­di­li stručnja­ci 
BSA i pred­stav­ni­ci naj­većih svet­
skih pro­i­zvođača so­ftve­ra. Na­kon 
spro­ve­de­ne obu­ke, ko­ja je obu­hva­
ti­la sve spe­ci­fičnos­ti ko­je su ve­za­ne 
za naj­veće pro­i­zvođače so­ftve­ra, 

načine li­cen­ci­ra­nja i pro­ve­re le­gal­nos­ti, po­la­zni­ci su 
us­pe­šno po­lo­ži­li test pro­ve­re zna­nja. Obu­ku je us­pe­
šno zav­rši­lo 25 in­spek­to­ra PU ko­ji će u svom ra­du po­
kri­ti ce­lo­ku­pnu te­ri­to­ri­ju Re­pu­bli­ke Srbi­je. 

Kada je počela aktivna kontrola provere legal­
nosti softvera, koliko je kontrola izvršeno i kakvi 
su početni rezultati?

Ak­tiv­ni­ja kon­tro­la le­gal­nos­ti so­ft­ve­ra na te­re­nu je za­
početa prvih dana mar­ta ove go­di­ne, ma­da ak­tiv­nos­ti 
ni­su pre­ki­da­ne još od ja­nu­ara 2008. go­di­ne, ka­da je 
Po­res­ka u­pra­va zapravo počela da se ba­vi ovim po­
slo­vi­ma. Od de­cem­bra pro­šle go­di­ne spro­ve­de­ne su 
takođe i mno­go­broj­ne pro­mo­tiv­ne ak­tiv­nos­ti, ko­
je su za re­zul­tat ima­le po­di­za­nje ni­voa sves­ti po­res­kih 
o­bve­zni­ka iz o­blas­ti za­šti­te pra­va in­te­lek­tu­al­ne svo­ji­ne 
i le­gal­nos­ti so­ftve­ra.

Za sve vre­me pro­ce­sa for­mi­ra­nja no­vog ode­lje­nja, 
Po­res­ka u­pra­va je bi­la ak­tiv­na na in­for­mi­sa­nju po­res­
kih o­bve­zni­ka pu­tem por­ta­la i kon­takt cen­tra, o­drža­

va­la je ra­zličite pro­mo­tiv­ne ak­ci­je 
u ve­zi s upo­zna­va­njem po­res­
kih o­bve­zni­ka sa ak­tiv­nos­ti­ma na 
su­zbi­ja­nju pi­ra­te­ri­je povezane s 
računar­skim pro­gra­mima i ba­zama 
po­da­ta­ka. Ta­kođe, i­zra­di­la je Me­to­
do­lo­ško uput­s­tvo za kon­tro­lu le­gal­
nos­ti so­ftve­ra, u ci­lju je­din­stve­nog 
pos­tu­pa­nja po­res­kih in­spek­to­ra na 
te­re­nu i ak­tiv­no ra­di na do­no­še­
nju i re­ali­za­ci­ji de­talj­nog pla­na kon­
tro­le za 2011. go­di­nu, ko­ji se za­sni­va 
na pro­ce­ni značaja i ri­zi­ka po­res­kih 
o­bve­zni­ka sa as­pek­ta ko­rišćenja le­
gal­nog so­ftve­ra u svom po­slo­va­nju.

Da li Poreska uprava kontrolu 
legalnosti softvera sprovodi sa­
mo kod privatnih kompanija ili 
kontroliše i javne kompanije i 
državne organe? 

dr Dejan Vidojević
pomoćnik direktora 
sektora za razvoj i računarsku podršku

Pod budnim okom 
Poreske uprave
Marko Herman



Kon­tro­lu le­gal­nos­ti so­ftve­ra PU će vrši­ti u na­re­
dnom pe­ri­odu sa­mo kod prav­nih li­ca i pre­du­ze­
tni­ka. U ovoj fa­zi izos­taće kon­tro­la jav­nog sek­to­ra, 
jer je po­tre­bno i­zvrši­ti pret­ho­dnu de­talj­nu ana­li­zu 
i stvo­ri­ti u­slo­ve ka­ko bi se u bu­dućnos­ti ovaj pro­
blem re­šio na ni­vou čita­ve drža­ve, pot­pi­si­va­njem 
ugo­vo­ra sa naj­većim pro­i­z­vođačima so­ftve­ra. Tek 
na­kon is­pu­nje­nih pre­du­slo­va stvo­riće se u­slo­vi za 
kon­tro­lu le­gal­nos­ti so­ftve­ra u jav­nom sek­to­ru.

Da li kontrolišete legalnost softvera i na 
računarima fizičkih lica?

Po­res­ka u­pra­va neće vrši­ti kon­tro­lu le­gal­nos­ti so­
ftve­ra kod fi­zičkih li­ca i po­red to­ga što je ta­kva 
mo­gućnost pre­dviđena našim Za­ko­nom o autor­
skim i sro­dnim pra­vi­ma. 

Kakva je procedura ukoliko tokom kontrole 
otkrijete ilegalan softver?

U ka­zne­nim o­dred­ba­ma Za­ko­na o autor­skim i sro­
dnim pra­vi­ma pro­pi­sa­no je da će se ka­zni­ti pri­
v­re­dno dru­štvo ili dru­go prav­no li­ce u i­zno­su 
od 100.000 do 3.000.000 di­na­ra, pre­du­ze­tnik u 
i­zno­su od 50.000 do 500.000 di­na­ra i od­go­vor­no 
li­ce u prav­nom li­cu 50.000 do 200.000 di­na­ra za 
priv­re­dni pres­tup ko­rišćenja ne­le­gal­nog so­ftve­ra.

U počet­ku PU neće po­dno­si­ti pri­ja­ve za priv­
re­dni pres­tup i po­kre­ta­nje pre­kršaj­nog pos­tup­ka, 
već će po­res­ke o­bve­zni­ke sti­mu­li­sa­ti da i­zvrše le­
ga­li­za­ci­ju so­ftve­ra u o­dređenom ro­ku. Uko­li­ko 
po­res­ki o­bve­znik ne pos­tu­pi po na­lo­gu po­res­kog 
in­spek­to­ra, biće po­dne­te pri­ja­ve ko­je će pro­ce­su­i­
ra­ti tu­ži­la­štvo.

Kakvi su planovi za dalje unapređenje kon­
trole legalnosti softvera?

Po­res­ka u­pra­va će ra­di­ti na kon­ti­nu­ira­nom usavr­
ša­va­nju i obu­ci in­spek­to­ra ko­ji će se ba­vi­ti kon­
tro­lom le­gal­nos­ti so­ftve­ra, a pro­ce­na je da će ovo 
ode­lje­nje do kra­ja go­di­ne bro­ja­ti oko 50 za­po­sle­
nih. U bu­dućnos­ti će se ra­di­ti i na una­pređenju 
sis­te­ma ana­li­ze ri­zi­ka i po­bolj­ša­nju pla­no­va kon­
tro­le, ka­ko bi se do­bi­li bo­lji efek­ti na te­re­nu.

Ve­oma va­žno je reći da će se mno­go ra­di­ti na 
pla­ni­ra­nju i spro­vođenju pro­mo­tiv­nih ak­tiv­nos­ti 
u ko­je će ak­tiv­no bi­ti u­ključeni po­res­ki o­bve­zni­ci, 
a što će ve­oma po­zi­tiv­no uti­ca­ti na sma­nje­nje ste­
pe­na pi­ra­te­ri­je kod nas. Na o­sno­vu spro­ve­de­nih 
pre­ven­tiv­nih ak­tiv­nos­ti u de­cem­bru pro­šle go­di­ne, 
ko­ji je pro­gla­šen za me­sec pro­mo­ci­je le­gal­nos­ti 
soft­ve­ra, os­tva­re­ne su mno­go­broj­ne ko­ris­ti. Je­dan 
od po­ka­za­te­lja po­zi­tiv­nih re­zul­ta­ta je i taj da je pri­
hod od Po­re­za na do­da­tu vre­dnost od pro­da­je so­
ftve­ra u de­cem­bru 2010. u o­dno­su na de­cem­bar 
me­sec 2009. go­di­ne bio veći za 10%.

Kako izgleda uobičajeni radni 
dan inspektora koji kontroliše 
legalnost softvera? Koliko prav­
nih lica obilazi, koliko se pro­
sečno zadržava?

Na o­sno­vu pla­na kon­tro­le i se­lek­
ci­je po­res­kih o­bve­zni­ka za kon­
tro­lu na me­sečnom i ne­delj­nom 
ni­vou, po­res­ki in­spek­tor ne­po­
sre­dno pre o­dlas­ka kod po­res­kog 
o­bve­zni­ka vrši pri­pre­me za kon­
tro­lu – upo­zna­je se sa o­snov­nim 
po­da­ci­ma po­res­kog o­bve­zni­ka na 
o­sno­vu evi­den­ci­je ko­ja se vo­di u 
Je­din­stve­nom re­gis­tru, utvrđuje 
re­do­sled ra­dnji u pos­tup­ku kon­
tro­le, sa­gle­da­va sve ri­zi­ke ko­ji mo­
gu uti­ca­ti na kva­li­tet kon­tro­le, 
sas­tav­lja spi­sak pi­ta­nja ko­ja će pos­
ta­vi­ti o­bve­zni­ku i proučava dru­ga 
pi­ta­nja značaj­na za kva­li­tet kon­
tro­le. Kon­tro­la za­počinje uručiva­
njem na­lo­ga za kon­tro­lu di­rek­to­ru 
ili dru­goj ov­lašćenoj oso­bi u prav­
nom li­cu, vla­sni­ku pre­du­ze­tničke 
ra­dnje ili ov­lašćenom li­cu, po­slo­
vođi or­tačke ra­dnje (ili or­ta­ku), 
pu­no­moćni­ku ili zas­tu­pni­ku po 
slu­žbe­noj du­žnos­ti.

Ak­tiv­nos­ti kon­tro­le i du­bi­na 
kon­tro­le za­vi­se od ve­ličine priv­
re­dnog su­bjek­ta, sho­dno nje­go­voj 
fis­kal­noj i­zda­šnos­ti, u za­vi­snos­ti 
od de­la­tnos­ti, vi­si­ne o­snov­nih 
sred­sta­va u vi­du o­pre­me i ko­
rišćenja in­for­ma­ci­onog sis­te­ma 
i dru­gih čini­la­ca. Ve­li­ki po­res­ki 
o­bve­zni­ci mo­gu očeki­va­ti du­bin­
ske kon­tro­le le­gal­nos­ti so­ftve­ra ka­
ko kod ma­tičnih pre­du­zeća, ta­ko 
i kod nje­go­vih or­ga­ni­za­ci­onih de­
lo­va i njihovih za­vi­sn­ih pre­du­zeća. 

Ta­kođe, sre­dnja prav­na li­ca mo­gu 
očeki­va­ti du­bin­ske kon­tro­le le­gal­
nos­ti so­ftve­ra. Kod ma­lih pre­du­
zeća i pre­du­ze­tni­ka kon­tro­le će 
ima­ti je­dnos­tav­ni­ji pris­tup, a spro­
vo­diće se i edu­ka­ci­ja pre­ko gran­
skih u­dru­že­nja i dru­gih in­sti­tu­ci­ja.

Du­ži­na kon­tro­le za­vi­si od 
bro­ja računa­ra i bro­ja ko­rišćenih 
programa ko­ji­ma ras­po­la­že po­
res­ki o­bve­znik, ste­pe­na ko­rišćenja 
le­gal­nog so­ftve­ra, pris­tu­pa do­ku­
men­ta­ci­ji o ku­po­vi­ni računa­ra i 
so­ftve­ra, ta­ko da kon­tro­le mo­gu 
tra­ja­ti ne­ko­li­ko sa­ti, a u po­je­di­nim 
slučaje­vi­ma i vi­še da­na. Po spro­
ve­de­noj kon­tro­li po­res­ki in­spek­
tor sas­tav­lja za­pi­snik i is­ti dos­tav­lja 
o­bve­z­ni­ku u ro­ku od tri da­na od 
da­na zav­ršet­ka kon­tro­le. Po­res­ki 
o­bve­z­nik o na­la­zu iz za­pi­sni­ka 
mo­že da se i­zja­sni u ro­ku od pet 
da­na na­kon nje­go­vog pri­je­ma. 

Šta sve inspektor radi da bi pro­
verio legalnost softvera kod po­
reskog obveznika?

U pos­tup­ku kon­tro­le in­spek­tor ut­
vrđuje broj računa­ra ko­ji se vo­

di u računo­vod­stvu po­res­kog 
o­bve­zni­ka. U o­dređenim si­tu­aci­
ja­ma po­res­ki in­spek­tor će i fi­zički 
pre­bro­ja­vati računa­re. Za sva­ki 
računar pro­ve­ra­va broj in­sta­li­ra­nih 
pro­gra­ma. Kod ve­li­kih i sre­dnjih 
po­res­kih o­bve­zni­ka du­bin­ska kon­
tro­la so­ftve­ra vrši se na se­lek­to­
va­nom bro­ju računa­ra, pre­ma 
pro­ce­ni in­spek­to­ra. 

Način po­res­ke kon­tro­le za­
vi­si od toga da li se ra­di o po­je­
di­načnim li­cen­ca­ma, li­cen­ca­ma 

Nelegalno     i legalno

Način vršenja poreske kontrole zavisi od 
tipa licenciranja, ali se u svakom slučaju 
proverava poklapanje instaliranog 
softvera sa verzijom koja se nalazi na 
kutiji, nalepnici, ugovoru i fakturi



res­ki o­bve­z­nik ko­ris­ti lični računar 
za po­tre­be obav­lja­nja de­la­tnos­ti, in­
spek­to­ri će i­zvrši­ti kon­tro­lu le­gal­
nos­ti so­ftve­ra i na da­tom računa­ru.

Da li kontrolišete samo legal­
nost softvera kompanija koje 
pripadaju BSA ili kontrolišete 
sav softver koji zateknete na 
računarima kompanije koju 
proveravate?

Po­res­ka u­pra­va ne kon­tro­li­še sa­mo 
le­gal­nost so­ftve­ra kom­pa­ni­ja ko­je 
pri­pa­da­ju BSA, već i pro­gra­me ko­
ji sa­drže za­štićeno autor­sko de­lo ili 
su pre­dmet sro­dnih pra­va, os­ta­lih 
auto­ra, u­ključujući i do­maće.

Šta radite kada, u procesu 
kontrole, ustanovite postojanje 
ilegalnog softvera na računaru 
nekog poreskog obveznika?

pu­tem ugo­vo­ra o ko­ličin­skom li­cen­ci­ra­nju ili o upo­
tre­bi vi­še li­cen­ci is­tov­re­me­no na računa­ri­ma.

U sva­kom slučaju pro­ve­ra­va se po­kla­pa­nje in­sta­li­
ra­nog so­ftve­ra sa ver­zi­jom ko­ja se na­la­zi na ku­ti­ji, na­
le­pni­ci, ugo­vo­ru i fak­tu­ri. In­spek­tor pro­ve­ra­va fi­zički 
ko­ličin­ske ugo­vo­re za li­cen­ci­ra­nje, uko­li­ko ih po­
res­ki o­bve­znik po­se­du­je ili pu­tem on‑li­ne ala­ta i dru­
gih in­sta­la­ci­ja. Kod po­res­kih o­bve­zni­ka ko­ji po­se­du­ju 
glo­bal­ne ugo­vo­re a u svom sas­ta­vu ima­ju za­vi­sna pre­
du­zeća, in­spek­tor će za­hte­va­ti i do­ku­ment ko­jim je 
re­gu­li­sa­na in­ter­na ras­po­de­la li­cen­ci.

Da li imate ovlašćenje da proverite i legalnost 
softvera na privatnom računaru zaposlenog koji 
on nosi sa sobom u kancelariju?

Na o­sno­vu Za­ko­na o autor­skim i sro­dnim pra­vi­ma, 
kao i Za­ko­na o po­se­bnim ov­lašćenji­ma ra­di efi­ka­
sne za­šti­te in­te­lek­tu­al­ne svo­ji­ne, pre­dviđena je i kon­
tro­la le­gal­nos­ti so­ftve­ra fi­zičkih li­ca. S ob­zi­rom na 
to da je pro­ce­nat pi­ra­te­ri­je u Srbi­ji vi­sok (74% prema 
procenama), ak­ce­nat se stav­lja na priv­re­dne su­bjek­te, 
pa će kon­tro­la fi­zičkih li­ca izos­ta­ti. No, uko­li­ko po­

Uko­li­ko po­res­ki in­spek­tor to­kom 
pos­tup­ka kon­tro­le u­tvrdi da je po­
res­ki o­bve­znik ne­ov­lašćeno ili ne­
le­gal­no ko­ris­tio so­ftver, na­lo­žiće 
mu da i­zvrši le­ga­li­za­ci­ju računa­ra 
i so­ftve­ra u ro­ku od 3 do 15 da­na 
u za­vi­snos­ti od bro­ja računa­ra na 
ko­ji­ma ima ne­le­ga­lan so­ftver.

Ako po­res­ki o­bve­znik ne is­po­
štu­je rok za le­ga­li­za­ci­ju so­ftve­ra, 
i ne do­ne­se do­ka­ze, po­res­ki in­
spek­tor će po­dne­ti za­htev za po­
kre­ta­nje pre­kršaj­nog pos­tup­ka 
kod na­dle­žnog su­da uko­li­ko se ra­
di o pre­du­ze­tni­ci­ma ili će po­dne­ti 
pri­ja­vu za priv­re­dni pres­tup kod 
O­snov­nog jav­nog tu­ži­la­štva, uko­
li­ko se ra­di o prav­nim li­ci­ma.

Ova me­ra će va­ži­ti u o­gra­ni­
čenom pe­ri­odu jer ni­je re­gu­li­
sa­na o­snov­nim za­ko­ni­ma, ali smo 
se vo­di­li činje­­ni­com da je o­snov­ni 
cilj Po­res­ke u­pra­ve da uve­de po­
res­ke o­bve­zni­ke u le­gal­ne to­
ko­ve ko­rišćenja so­ftve­ra, ka­ko bi 
Srbi­ja is­pu­ni­la je­dan od u­slo­va 
za u­ključiva­nje u Ev­rop­sku uni­ju, 
obe­zbe­di­la bo­lji pris­tup Svet­skoj 
trgo­vin­skoj or­ga­ni­za­ci­ji, smanji­la 
vi­so­ko­te­hno­lo­ški kri­mi­nal, do­pri­
ne­la bo­ljem pri­li­vu sred­sta­va u bu­
džet i drugo.

Na­ve­de­na me­ra le­ga­li­za­ci­je soft­
ve­ra pri­me­nji­vaće se sve dok Po­
res­ka u­pra­va ne pro­ce­ni da ova 
me­ra do­bro­volj­ne le­ga­li­za­ci­je ne 
do­pri­no­si bržoj le­ga­li­za­ci­ji soft­
ve­ra. Posle toga će PU pri­me­nji­va­ti 
Za­kon o autor­skim i sro­dnim pra­
vi­ma i po­dno­si­ti pre­kršaj­ne pri­ja­ve 
i pri­ja­ve za priv­re­dni pres­tup uko­
li­ko se u pos­tup­ku kon­tro­le u­tvrdi 
da je po­res­ki o­bve­znik ko­ris­tio ne­
le­ga­lan so­ftver.

Slavica Maksimović
načelnik odeljenja 
za kontrolu legalnosti softvera

Nelegalno     i legalno



OEM je skraćeni­ca od Original Equipment 
Manufacturer i o­dno­si se na so­ftver ko­ji se is­
po­ručuje uz nov PC računar. Ma­da na lis­ti 

ras­po­lo­ži­vog OEM so­ftve­ra ima dos­ta stav­ki, na ovaj 
način se najčešće pro­da­je Microsoft Windows. To je i 
lo­gično, po­što je ope­ra­tiv­ni sis­tem naj­bli­ži har­dve­ru 
i prak­tično pred­stav­lja deo računa­ra, kao i ma­tična 
ploča, disk ili mo­ni­tor – har­dver bez ope­ra­tiv­nog sis­
te­ma je bes­ko­ris­tan, a već sa in­sta­
li­ra­nim Windows‑om i bez ika­kvog 
dru­gog so­ftve­ra računar mo­že da 
obav­lja broj­ne po­slo­ve. Osim to­
ga, po­de­ša­va­nje sa­mog Windows‑a 
pred­stav­lja ose­tlji­vu fa­zu asem­bli­
ra­nja računa­ra, pa je pri­ro­dno da 
ga oba­vi pro­i­zvođač kom­pju­te­ra, 
po­što ste na taj način si­gur­ni da je 
so­ftver sav­rše­no pri­la­gođen har­
dve­ru; po­slov­ni pro­gra­mi se la­ko 
i u­glav­nom „pra­vo­li­nij­ski“ in­sta­
li­ra­ju. Po­red Windows‑a, ko­ri­sni­ci 
u OEM va­ri­jan­ti mo­gu na­ba­vi­ti i 
većinu Office i ser­ver­skih pa­ke­ta.

OEM so­ftver, da­kle, in­sta­
li­ra i ka­sni­je po­drža­va pro­da­
vac računa­ra, pri čemu ima 
o­tvo­re­nu li­ni­ju ko­mu­ni­ka­ci­je sa 
Microsoft‑om ra­di ot­kla­nja­nja 
even­tu­al­nih pro­ble­ma na ko­je u 
prak­si naiđe. Dru­ga va­žna ka­rak­
te­ris­ti­ka OEM so­ftve­ra je po­volj­na 

ce­na – po­što je Windows na­je­fi­
ka­sni­je in­sta­li­ra­ti pri­li­kom pro­i­
zvo­dnje računa­ra, ko­ri­sni­ci­ma su 
po­nuđene a­trak­tiv­ne ce­ne a sis­
tem‑bil­de­ri­ma broj­ne po­go­dnos­ti. 
OEM je naj­ra­ci­onal­ni­ji način da se 
uz no­vi računar obe­zbe­di i le­ga­
lan ope­ra­tiv­ni sis­tem, ko­ji je ula­
zni­ca u dru­ge mo­de­le li­cen­ci­ra­nja, 
o čemu će ka­sni­je bi­ti vi­še reči.

Po­tvrda da ste uz računar do­bi­li 
le­ga­lan so­ftver je COA (Certificate 
of Authenticity) na­le­pni­ca‑ho­
lo­gram, ko­ja se pos­tav­lja na vi­
dno mes­to na kući­štu računa­ra ili 
kod ne­kih no­vih mo­de­la lap­top 
računa­ra is­pod ba­te­ri­je. Na njoj 
je na­ve­den Product Key („se­rij­
ski broj“, ka­ko ga čes­to zo­vu) kao 
i o­zna­ka ver­zi­je Windows‑a. U za­
vi­snos­ti od pro­i­zvođača računa­ra 
i kon­kre­tnog mo­de­la so­ftver za 
even­tu­al­nu re­in­sta­la­ci­ju ope­ra­

OEM – softver 
uz računar

 
Softver

 
Cena  

bez PDV-a [EUR]
Windows 7 Starter 42
Windows 7 Home Basic 86
Windows 7 Home Premium 111
Windows 7 Professional 146
Windows 7 Ultimate 194
Windows Server Standard 2008 R2 680
Microsoft Office Home & Business PKC English 2010 211
Microsoft Office Home & Business PKC Serbian 2010 200
Microsoft Office Professional PKC English 2010 395
Microsoft Office Professional PKC Serbian 2010 395

Slika 1:  
Orijentacione cene OEM softvera

Dejan Ristanović



tiv­nog sis­te­ma mo­že­te do­bi­ti na DVD‑u ili na po­se­
bnoj par­ti­ci­ji hard dis­ka. Uno­še­njem Product Key‑a sa 
COA na­le­pni­ce po­sle ku­po­vi­ne ak­ti­vi­ra­te Windows, 
ko­mu­ni­ci­ra­jući sa Microsoft‑om pre­ko in­ter­ne­ta ili te­
le­fo­nom, po­zi­vom Microsoft Call cen­tra u na­šoj zem­
lji – 0700/300‑300. Ne­ki sis­tem‑bil­de­ri mo­gu i sa­mi 
ak­ti­vi­ra­ti Windows na pro­da­tom računa­ru, pa va­ma 
os­ta­je je­dan po­sao ma­nje. Na sli­ci 1 su da­te ori­jen­ta­
ci­one ce­ne OEM so­ftve­ra na na­šem trži­štu – detalje 
proverite kod distributera pre nego što se odlučite na 
kupovinu novog kompjutera i softvera koji ga prati.

Nis­ka ce­na OEM softvera do­no­si i izvesna o­gra­
ničenja. Pre svega, ne mo­žete ući u ra­dnju i ku­pi­ti 
disk sa OEM Windows‑om – Microsoft ka­že da se taj 
so­ftver pro­da­je uz novi računar i to o­zbilj­no mi­sli. 
OEM Windows vi­še ne mo­že­te ku­pi­ti uz mi­ša ili me­
mo­rij­sko pro­ši­re­nje (kao što ćete pročitati u nekim 
starijim publikacijama), već is­ključivo uz PC.

OEM so­ftver je ve­zan za računar uz ko­ji je ku­pljen 
– ne mo­že­te ku­pi­ti no­vi PC i pre­ne­ti taj Windows na 
nje­ga, čak ni ako ste sprem­ni da sta­ri računar ras­ho­
du­je­te. To ne znači da računar ne mo­že­te ser­vi­si­ra­ti 
i una­pređiva­ti – po­sle pro­me­ne pro­ce­so­ra, gra­fičke 
kar­ti­ce ili do­da­va­nja me­mo­ri­je Windows će i da­lje 
nor­mal­no ra­di­ti. Tek u slučaju te­melj­ne pro­me­ne har­
dve­ra računa­ra mo­že bi­ti po­tre­bna no­va ak­ti­va­ci­ja, 
za ko­ju ćete se o­bra­ti­ti Microsoft‑ovom call cen­tru. 
Tehnički gledano, OEM so­ft­ver interno po­dra­zu­me­va 

da je o­sno­va računa­ra ma­tična 
ploča, pa je nje­na pro­me­na do­zvo­
lje­na to­kom ga­ran­tnog ro­ka, ka­da 
se re­ak­ti­va­ci­ja opet vrši po­zi­vom 
Microsoft call cen­tra.

Verzije Windows‑a i Office‑a
Ta­be­lu sa ce­na­ma OEM so­ftve­ra 
tre­ba do­bro proučiti pre ku­po­vi­ne, 
po­što će vas ka­sni­ja o­dlu­ka o in­
sta­la­ci­ji „jače“ ver­zi­je Windows‑a 
ili Office‑a do­da­tno ko­šta­ti – već 
smo nagla­sili da OEM so­ftver mo­
že­te da ku­pi­te sa­mo pri ku­po­vi­ni 
no­vog računa­ra. Na sli­ci 2 su pri­
ka­za­ne mo­gućnos­ti ra­znih edicija 
Microsoft Windows‑a, a na sli­ci 3 
sa­drža­ji ne­kih od popularnijih ver­
zi­ja pa­ke­ta Microsoft Office.

Sve va­ri­jan­te Microsoft Win
dows‑a i Office‑a (osim Office 

Home and Student) mo­gu se ko­
ris­ti­ti u fir­mi, ma­da su ne­ke od 
njih o­značene imenima Home 
odnosno Starter. Microsoft je ver­
zi­ju Professional pra­vio pre­ma pro­
ce­nje­nim po­tre­ba­ma fir­mi, ali 
uko­li­ko je u ne­koj or­ga­ni­za­ci­ji 
pro­ce­nje­no da je, re­ci­mo, Home 
Premium ver­zi­ja do­volj­na, mo­že se 
u­šte­de­ti ne­što nov­ca. Pri tom tre­ba 
ima­ti u vi­du da Starter, Home 
Basic i Home Premium ver­zi­je ne 
pred­stav­lja­ju kva­li­fi­ko­va­nu o­sno­vu 
za pre­la­zak na ne­ki od pro­gra­ma 
ko­ličin­skog li­cen­ci­ra­nja, pa za 
fir­me sa 5, 10 ili vi­še računa­ra 
Professional ver­zi­ja Windows‑a 
pred­stav­lja lo­gičan i­zbor.

Za­drži­mo se ipak na ver­zi­ja­ma 
Starter ko­je mo­gu bi­ti in­te­re­san­tne 
za ko­ri­sni­ke skrom­ni­jih po­tre­ba. 
Windows 7 Starter ne­ma a­trak­tiv­ni 
gra­fički in­ter­fejs Aero (što može da 
bude i prednost, ako se pokreće na 
skromnijem hardveru), mo­gućnost 
ra­da u gru­pi i de­lje­nja re­sur­sa, kao 
ni mogućnost ko­riš­će­nja vi­še od 
2 GB me­mo­ri­je. Prednost je niska 
cena, uz obe­zbeđenu o­snov­nu fun­
kci­onal­nost računa­ra.

Office Starter obe­zbeđuje za ko­
ri­sni­ka prak­tično bes­pla­tne, li­mi­
ti­ra­ne ver­zi­je Microsoft Word‑a 
i Microsoft Excel‑a, ko­je pri ra­
du pri­ka­zu­ju o­gla­se. Office Starter 
se is­po­ručuje is­ključivo uz no­ve 
računa­re, a ko­ri­snik tu in­sta­la­ci­ju, 
u bi­lo kom ka­sni­jem tre­nut­ku, 
mo­že pre­tvo­ri­ti u pu­ni Microsoft 
Office 2010 ku­po­vi­nom PKC ili 
FPP li­cen­ce.

Za kućne ko­ri­sni­ke in­te­re­san­
tna je i ver­zi­ja Office Home & 
Student, ko­ja ni­je pre­dviđena za 
ko­rišćenje u bi­lo ka­kvim or­ga­ni­
za­ci­ja­ma (ma­kar to bi­le ne­pro­fi­tne 
or­ga­ni­za­ci­je ili aka­dem­ske us­ta­
no­ve). Ona kućnim ko­ri­sni­ci­ma 
omo­gućava da je­dnu ku­plje­nu li­
cen­cu in­sta­li­ra­ju na tri računa­ra u 
jednom do­maćin­stvu.

 
Verzija

 
Starter

 
Home Basic

 
Home 

Premium
 

Professional
 

Ultimate

Aero interfejs ✘ ✘ ✔ ✔ ✔

Media center ✘ ✘ ✔ ✔ ✔

Rad u domenu ✘ ✘ ✘ ✔ ✔

Homegroup umrežavanje ✘ ✘ ✔ ✔ ✔

Sharing u mreži ✘ ✔ ✔ ✔ ✔

XP Mode ✘ ✘ ✘ ✔ ✔

Multilanguage ✘ ✘ ✘ ✘ ✔

Bitlocker2go ✘ ✘ ✘ ✘ ✔

Osnova za OVS (Windows Upgrade) ✘ ✘ ✘ ✔ ✔

Slika 2: 
Verzije paketa Microsoft Windows 7

Slika 3: 
Verzije paketa Microsoft Office 2010

Proizvod
Office

Home and 
Business

Office
Professional 

(PKC/FPP)
Office

Standard
Office 

Professional 
Plus

Tip licence FPP/PKC FPP/PKC Volume Licensing Volume Licensing
Word 2010 ✔ ✔ ✔ ✔

Excel 2010 ✔ ✔ ✔ ✔

PowerPoint 2010 ✔ ✔ ✔ ✔

OneNote 2010 ✔ ✔ ✔ ✔

Outlook 2010 ✔ ✔ ✔ ✔

Access 2010 ✘ ✔ ✘ ✔

Publisher 2010 ✘ ✔ ✔ ✔

Communicator 2010 ✘ ✘ ✘ ✔

Infopath 2010 ✘ ✘ ✘ ✔

Sharepoint Workspace 2010 ✘ ✘ ✘ ✔

Najčešća pitanja korisnika o licenciranju softvera 
i odgovore na njih pročitajte na sajtu pcpress.info 
ili u aprilskom broju časopisa PC Press



FPP je skraćeni­ca od Full Packaged Product i 
o­dno­si se na so­ftver ko­ji ku­pu­je­mo „u ku­ti­ji“, 
što naj­vi­še od­go­va­ra uobičaje­noj pred­sta­vi ku­

po­vi­ne ne­kog ar­ti­kla, ma­da i ov­de za­pra­vo ne ku­pu­
je­mo so­ftver, ne­go li­cen­cu. Ovaj me­tod na­me­njen je 
pre sve­ga kućnim ko­ri­sni­ci­ma i ma­njim pre­du­zećima, 
ko­ja o­pre­ma­ju je­dan ili ne­ko­li­ko računa­ra.

U ku­ti­ji se do­bi­ja­ju CD ili DVD, do­ku­men­ta­ci­ja i 
do­da­tni ma­te­ri­ja­li. FPP so­ftver in­sta­li­ra­te sa­mi, a za 
po­dršku se mo­že­te o­bra­ti­ti Microsoft‑ovom Call cen­
tru. Ova­ko ku­plje­ni pro­gram mo­že se ko­ris­ti­ti na je­
dnom računa­ru (za­hte­va se ak­ti­va­ci­ja), što znači da za 
sva­ki PC mo­ra­te ku­pi­ti po­se­bnu „ku­ti­ju“. FPP so­ftver, 
međutim, ni­je ve­zan za har­dver, pa u slučaju za­me­ne 
računa­ra mo­že­te in­sta­li­ra­ti is­ti Windows ili Office na 
nje­mu, pod u­slo­vom da se na starom računaru više ne 
ko­ris­ti so­ftver ko­ji ste pre­ne­li na no­vi PC.

Po FPP mo­de­lu najčešće se pro­da­ju Microsoft Office 
a­pli­ka­ci­je i i­gre, dok Windows pre­po­ručuje pre sve­ga 
ku­po­vi­nu OEM so­ftve­ra kao naj­po­volj­ni­ju va­ri­jan­tu. 
FPP so­ftver pred­stav­lja je­di­nu ras­po­lo­ži­vu op­ci­ju za 
po­je­di­načne ko­ri­sni­ke ko­ji že­le da pređu na sle­deću 
ver­zi­ju Windows‑a: uko­li­ko ste, re­ci­mo, ku­pi­li računar 
sa Windows Vista soft­ve­rom u OEM va­ri­jan­ti, a sa­
da že­li­te da pređete na Microsoft Windows 7, ku­pićete 
Windows 7 VUP u FPP va­ri­jan­ti, ko­ja je je­fti­ni­ja od 
„pu­nog“ FPP Windows 7 sis­te­ma. Upgrade je mo­guć i 

u o­kvi­ru Windows 7 po­ro­di­ce, pa 
sa Windows Starter mo­že­te preći 
na Home Premium ili sa Home 
Premium na Windows 7 Ultimate. 
Te upgrade ver­zi­je se o­značava­ju 
sa WAU, što je skraćeni­ca od 
Windows Anytime Upgrade. Na 
sli­ci 4 da­te su ori­jen­ta­ci­one ce­
ne po­pu­lar­nih Microsoft‑ovih pro­
gra­ma u FPP va­ri­jan­ti.

Namenjeno legalizaciji
Ku­po­vi­nom Win­dows‑a 7 u FPP 
va­ri­jan­ti mo­že se le­ga­li­zo­va­ti 
računar, ali su pre­dviđene i po­
se­bne va­ri­jan­te ko­je za ko­ri­sni­ka 
mo­gu bi­ti po­volj­ni­je – po­gle­daj­te 
sli­ku 5. Najčešće se uzi­ma GGK 
(Get Genuine Kit) – u ku­ti­ji sti­že 
Home Basic ili Professional ver­zi­ja 
Windows‑a 7 na DVD‑u, praćena 

 
Softver

 
Cena  

bez PDV-a [EUR]
Windows 7 Home Premium 210
Windows 7 Professional 314
Windows 7 Ultimate 326
Windows 7 Home Premium VUP 128
Windows 7 Professional VUP 211
Windows 7 Ultimate VUP 223
WAU Windows 7 Starter to HomePremium 96
WAU Windows 7 HomePremium to Professional 107
WAU Windows 7 HomePremium to Ultimate 164
Microsoft Office Home & Business FPP English 2010 254
Microsoft Office Home & Business FPP Serbian 2010 187
Microsoft Office Professional FPP English 2010 495
Microsoft Office Professional FPP Serbian 2010 495
Microsoft Office Word FPP English 2010 127
Microsoft Office Excel FPP English 2010 127
Microsoft Office Access FPP English 2010 127
Microsoft Office PowerPoint FPP English 2010 127
Microsoft Office Outlook FPP English 2010 127
Microsoft Office Publisher FPP English 2010 127
Microsoft Office OneNote FPP English 2010 72

FPP – softver u kutiji

Slika 4: 
Orijentacione cene FPP softvera

Najčešća pitanja korisnika o licen­
ciranju softvera i odgovore na njih 
pročitajte na sajtu pcpress.info ili u 
aprilskom broju časopisa PC Press



COA ho­lo­gra­mom ko­ji ćete za­le­
pi­ti na kući­šte i Product Key ko­
ji mo­že­te upi­sa­ti u već in­sta­li­ra­ni 
Windows 7. Home Basic ver­zi­ja je 
lo­ka­li­zo­va­na za srpski je­zik, dok je 
Pro ver­zi­ja na en­gles­kom.

GGW Win7 Pro je na­me­
njen pre sve­ga fir­ma­ma ko­je le­
ga­li­zu­ju Windows na većem bro­ju 
računa­ra. Tu se ne dis­tri­bu­
ira­ju ku­ti­je i COA ho­lo­gra­mi, već 
fir­ma skla­pa ugo­vor o ku­po­vi­ni 
o­dređenog bro­ja li­cen­ci. GGW 
Win7 Pro obe­zbeđuje downgrade 
pra­vo: u na­šim fir­ma­ma ima 
mno­go te­hno­lo­ški zas­ta­re­lih 
računa­ra, ko­ji sa­svim le­po ra­de 
svoj po­sao, ali na ko­ji­ma se ne mo­

Koji je, najzad, model licenciranja najpo­
godniji za vašu firmu? Kada bi se za svaku 
firmu mogao dati isti odgovor na ovo pi­
tanje, različiti sistemi licenciranja ne bi ni 
postojali. Važni parametri kod odlučivanja 
o licenciranju su: broj računara, struktura 
mreže, planirani rast firme, ali i sklonost 
IT odeljenja da brzo primenjuje najnovije 
tehnologije a samim tim i instalira novije 
verzije softvera.

Za kućne i SOHO korisnike, te za ma­
le firme, najpogodnija je kupovina OEM 
softvera na računaru i FPP dodatnih 
programa. Za firme koje imaju 10 i vi­
še računara, generalno je najbolji model 
iznajmljivanja softvera kroz OVS: jednim 
ugovorom pokrivate sav softver ne samo 
u centrali firme, nego i u svim njenim fili­
jalama, pri čemu sami odlučujete o inter­
noj raspodeli licenci. U OVS ponudi imate 
kompletan dijapazon Microsoft‑ovog soft­
vera, pa ćete lako konfigurisati svaki 
računar u skladu sa potrebama konkre­
tnog službenika, a mogućnost standardizo­
vanja platforme na svim računarima može 
značajno smanjiti troškove obuke zaposle­
nih i vreme koje je potrebno da se novi slu­

žbenik navikne na informacioni sistem koji 
koristite. Širenje mreže se lako i efikasno 
pokriva licencama.

Od posebnog značaja je činjenica da na 
svim računarima možete da koristite najno­
vije verzije softvera, koje ćete po automa­
tizmu dobiti onog momenta kada se pojave 
na tržištu. Pri tom sami odlučujete kada 
ćete taj softver instalirati – možete nastaviti 
da koristite prethodnu verziju na produkci­
onim računarima dok IT odeljenje analizira 
novu verziju i priprema njenu instalaciju.

Možda je najvažnija prednost OVS mo­
dela licenciranja što softver plaćate go­
dišnje – nije svejedno da li ćete morati 
odmah da izdvojite novac za sve licence ili 
ćete to plaćanje rastegnuti kroz trogodišnji 
interval, za to vreme koristeći iznajmljeni 
softver i zarađujući njegovom primenom. 
Najzad, na kraju trogodišnjeg intervala 
imate više opcija za nastavak korišćenja 
legalnog softvera, uz mogućnost da iza­
berete model koji najviše odgovara funkci­
onisanju i planiranom rastu vaše firme.

OLP kupovina softvera ima smisla za 
kompanije koje su precizno sagledale svoje 
potrebe i ne planiraju širenje svoje IT in­

frastrukture u narednom višegodišnjem 
periodu – platite odmah za softver ko­
ji vam je potreban i o tome više ne mislite. 
Iako je plaćanje u godišnjim ratama za 
većinu prihvatljivija metodologija, mogu se 
zamisliti uslovi u kojima se veći trošak mo­
že lakše budžetirati u prvoj godini, kada se 
ulaže novac u firmu, i tako rasteretiti ka­
snije godine u kojima firma treba samu se­
be da izdržava.

Najzad, firme iz IT sektora koje se ba­
ve razvojem softvera i rešenja verovatno 
će pronaći sebe u raznim formama direk­
tnog povezivanja sa Microsoft‑om: MSDN, 
MAPS, Partnerski program...

Ima i organizacija koje će svoje po­
trebe za softverom zadovoljiti van modela 
o kojima smo pisali u ovoj publikaciji. Do­
maća odeljenja velikih stranih korporacija 
često imaju pristup Microsoft‑ovim reše­
njima preko svojih principala, koji su sa 
Microsoft‑om sklopili Enterprise ugovore i 
tako pod posebnim uslovima kupile ogro­
man broj licenci za sve filijale. Državne us­
tanove, škole i fakulteti dobijaju povoljnije 
uslove za nabavku softvera kroz posebne 
tipove licenciranja.

Pravi model za vašu firmu

že po­kre­nu­ti Windows 7 – uko­li­ko 
ste se o­pre­de­li­li za GGW, mo­že­te 
nas­ta­vi­ti da ko­ris­ti­te bi­lo ko­ju ra­
ni­ju ver­zi­ju Windows‑a, a da rad 
na računa­ru i da­lje bu­de le­ga­lan.

Kod eventualne kontrole le­gal­
nosti softvera, poreski inspektor 
će proveriti datume kupovine 
računa­ra, zatim datume kupovine 
GGK /GGW kita (kit mora da bute 
kup­ljen posle kompjutera), kao 
i nalep­nice na kućištima. GGK i 
GGW li­cen­ce su, naime, ve­za­ne 
za računar na ko­me su in­sta­li­ra­ne, 
kao i OEM li­cen­ce. Ras­ho­du­jući 
računar ko­ji na se­bi ima ne­ku od 
ovih le­ga­li­za­cij­skih li­cen­ci ras­ho­
do­va­li ste i sa­mu li­cen­cu.

Slika 5: 
Cene proizvoda namenjenih legalizaciji računara

 
Softver

 
Cena bez PDV-a [$]

GGK Windows 7 Home Basic Serbian 122
GGK Windows 7 Pro English 233
GGW Windows 7 Pro SNGL OLP 233



OVS – trogodišnji ugovor
Open Value Subscription (OVS) ugo­vor je način li­cen­
ci­ra­nja Microsoft‑ovog so­ftve­ra pri­la­gođen po­tre­ba­ma 
ma­lih i sre­dnje ve­li­kih pre­du­zeća. OVS pred­stav­lja 
i­znaj­mlji­va­nje so­ftve­ra ko­ji se plaća na go­di­šnjem ni­
vou, u fik­snom i­zno­su, na o­sno­vu bro­ja računa­ra u 
fir­mi. Aran­žman je dos­tu­pan fir­ma­ma ko­je ima­ju 5 ili 
vi­še računa­ra, s tim što fir­me sa pre­ko 250 PC‑ja mo­
gu računa­ti na po­volj­ni­je ce­ne. Sva­ke go­di­ne se mo­gu 
pri­ja­vi­ti no­vi računa­ri (ka­ko fir­ma ras­te) ili sma­
nji­ti broj računa­ra (ako se bi­znis sma­nju­je), uz do­
da­tni o­bračun kroz ra­tu za na­re­dnu go­di­nu. Po­sle tri 
go­di­ne fir­ma mo­že da ot­ku­pi sve i­znaj­mlje­ne pro­
gra­me (tzv. buy‑out) i na­da­lje ih ko­ris­ti­ bez do­da­tnih 
plaćanja i is­po­ru­ke no­vi­jih ver­zi­ja. Fir­ma, na­rav­no, 
mo­že i pro­du­ži­ti ugo­vor i ko­rišćenje so­ftve­ra.

O­sno­vu OVS ugo­vo­ra čine tzv. plat­for­mski pro­i­
z­vo­di, dakle Windows Upgrade, Office Professional i 
CO­RE/SBS CAL li­cen­ce za pris­tup ser­ve­ri­ma (CAL 
= Client Access License). Da biste u­šli u OVS, mo­
ra­te ima­te od­go­va­ra­jući le­ga­lan ope­ra­tiv­ni sis­tem na 
računa­ri­ma i ku­pi­ti ba­rem je­dan od tri plat­for­mska 
pro­i­zvo­da za sve računa­re u fir­mi. Os­ta­li po­tre­ban so­
ftver (a­pli­ka­ci­je, ser­ve­re itd.) mo­že­te do­da­va­ti u bro­ju 
ko­ji vam je po­tre­ban. Za sve 
pro­gra­me ko­je ste uze­li na 
ovaj način plaća se za­kup na 
go­di­šnjem ni­vou, a ce­ne za sav 
so­ftver u ugo­vo­ru su ga­ran­to­
va­ne to­kom pe­ri­oda tra­ja­nja 
ugo­vo­ra. Pos­to­ji i mo­gućnost 
da se to­kom tra­ja­nja ugo­vo­ra 
na nje­ga do­da­ju (re­ci­mo u 
dru­goj ili trećoj go­di­ni) a­pli­
ka­ci­je za ko­ji­ma se u međuv­
re­me­nu uka­za­la po­tre­ba, a 
ni­su bi­le pla­ni­ra­ne na sa­mom 
počet­ku i­znaj­mlji­va­nja.

Va­žna pre­dnos­t OVS 
ugovora je Software Assurance, 
ko­ji obe­zbeđuje pra­vo bes­pla­
tnog pre­las­ka na nove ver­zi­je 
so­ftve­ra to­kom čitavog tra­
ja­nja ugo­vo­ra (upgrade) – si­
gur­ni ste, da­kle, da ćete u 
sva­kom tre­nut­ku ima­ti na ras­
po­la­ga­nju naj­no­vi­ju ver­zi­ju 
za­ku­plje­nog so­ftve­ra.

Sle­deća va­žna stav­ka su po­pus­ti. 
Pre­dviđen je skro­man (tzv. plat­for­
mski) po­pust ako za sve računa­re 
ku­pi­te Windows Upgrade, Office i 
CAL, što znači da se čak i u mre­ži 
bez ser­ve­ra mo­že is­pla­ti­ti da ku­
pi­te CAL‑ove i ta­ko se pri­pre­
mi­te za rast sis­te­ma. Tu je i UTD 
(Up‑to‑Date) po­pust ko­ji uma­nju­je 
u­pla­tu u prvoj go­di­ni, po­što na 
računa­ri­ma već po­se­du­je­te le­gal­ni 

Windows i Office te­kuće ge­ne­ra­
ci­je ili za ge­ne­ra­ci­ju sta­ri­ji (ak­tu­
el­na ver­zi­ja jeWindows 7 a vi na 
računa­ri­ma ima­te Vista Business).

Ce­na ot­ku­pa (buy‑out) ga­ran­
to­va­na je i računa se u o­dno­su 
na ra­tu ko­ja je plaćena – even­tu­
al­no pos­ku­plje­nje so­ftve­ra to­kom 
trogodišnjeg tra­ja­nja OVS ugo­vo­ra 
za ko­ri­sni­ka je ne­bi­tno.

Na sli­ci 6 dat je pro­račun tro­
ško­va za ma­lu fir­mu ko­ja ku­
pu­je Windows Upgrade, Office 
Professional Plus i po­tre­bne CAL 
li­cen­ce – ci­fre tre­ba pom­no­ži­ti sa 
bro­jem računa­ra za ko­je se so­ftver 
ku­pu­je. Na sli­ci 7 da­te su ce­ne go­
di­šnjeg za­ku­pa do­da­tnog so­ftve­ra 
po OVS ugo­vo­ru. Na raspolaganju 
je i serverski softver, ali se zbog 
obim­nosti materije ovde nismo 
ba­vili njegovim licenciranjem.

Sitna slova
Ugo­vo­ri u­ključuju kla­uzu­le ko­je 
ne pri­me­ti­te na prvi po­gled, a ve­
oma su va­žne – po­sle­dnje što že­li­te 
jes­te da da­te pu­no pa­ra za so­ftver, 
a da opet nis­te le­gal­ni. Prva i naj­
va­žni­ja stav­ka ko­ju tre­ba pri­me­ti­ti 
je ono Windows Upgrade u o­kvi­ru 
OVS‑a: na svim računa­ri­ma već 
mo­ra­te ima­ti le­ga­lan Windows da 
bis­te u­šli u OVS. Pri­ro­dna mo­
gućnost je OEM Windows, ko­ji 

Količinsko 
licenciranje

Cena bez PDV-a [USA $]

Softver Ent Platform
Windows 7 Professional Upgrade 78,15 74,26
Office Professional 159,29 151,35
Core Cal 71,79 68,27
Enterprise CAL 191,39 181,87
SBS Standard  
CAL Suite

22,58 21,52

SBS Premium AddOn CAL Suite 28,58 27,17

Slika 6: 
Godišnja rata po računaru  
za kupovinu softvera kroz OVS ugovor

Slika 7: 
Godišnje cene zakupa  
dodatnog softvera po OVS ugovoru

 
Dodatni softver

 
Cena  

bez PDV-a [$]
Microsoft Office Standard 2010 212,39
Microsoft Office Word 78,50
Microsoft Office Excel 78,50
Microsoft Office Project Standard 306,05
Microsoft Office Project Professional 510,15
Microsoft Office Access 80,26
Microsoft Office PowerPoint 78,50
Microsoft Office Outlook 33,69
Microsoft Office OneNote 29,99
Microsoft Visio Standard 118,54
Microsoft Visio Professional 261,78
Microsoft Visio Premium 461,82
Microsoft Office Publisher 55,74
Microsoft Office InfoPath 75,32
Visual Studio Professional (sa MSDN pretplatom) 637,51
Visual Studio Premium (sa MSDN pretplatom) 2560,09
Visual Studio Ultimate (sa MSDN pretplatom) 5584,47
Visual Studio Test Professional (sa MSDN pretplatom) 1031,59



ste ku­pi­li uz sam računar, ali na računa­ru mo­že bi­
ti i FPP Win­dows, kao i ne­ki od pro­i­zvo­da na­me­nje­
nih le­ga­li­za­ci­ji kao što je GGW Win7 Pro. To mo­ra 
bi­ti pro­fe­si­onal­na ver­zi­ja Windows‑a – ra­zne Home 
i Starter ver­zi­je, prem­da le­gal­ne za ko­rišćenje u fir­
ma­ma, ni­su do­volj­ne za ula­zak u OVS ugo­vor – ali 
ne mo­ra bi­ti Windows 7 – Vista Business, XP Pro, pa i 
sta­ri Windows 2000 Professional su ta­kođe pri­hva­tlji­ve 
o­sno­ve. Ovo pra­vi­lo važi sa­mo ako ko­ri­snik kroz OVS 
ugo­vor na­ručuje Windows Upgrade – ako ku­pi sa­
mo Microsoft Office ili CAL, „po­dlo­ga“ mo­že bi­ti i 
Windows Home. Na­rav­no, ta­da kroz OVS neće do­bi­
ja­ti sle­deće ver­zi­je Windows‑a ko­je se po­ja­ve.

OVS ugo­vo­rom mo­ra­ju bi­ti obu­hvaćeni svi PC 
računari u fir­mi. Izu­ze­tak su računa­ri ko­ji ne ko­
ris­te Microsoft‑ov so­ftver i ra­dne sta­ni­ce na ko­ji­ma 
se i­zvrša­va­ju na­men­ski pro­gra­mi ko­ji ne za­hte­
va­ju Windows (npr. DOS knji­go­vod­stve­ne a­pli­ka­ci­je, 
pod u­slo­vom da je na te računa­re in­sta­li­rana le­gal­na 
verzija MS‑DOS-a).

Ka­sni­je mo­že­te ku­po­va­ti no­ve računa­re, ko­je pri­
jav­lju­je­te na kra­ju go­di­ne u ko­joj ste ih ku­pi­li, a le­gal­ni 
su o­dmah (ako ste ugo­vor sklo­pi­li u ja­nu­aru, već u fe­
bru­aru mo­že­te ku­pi­ti nekoliko računa­ra i na nji­ma 
le­gal­no i fak­tički bes­pla­tno ko­ris­ti­ti so­ftver to­kom go­
di­ne). Ova se po­go­dnost o­dno­si sa­mo na plat­for­mu 
(Windows Upgrade, Office i CAL) – sav os­ta­li so­ftver 
(npr. ser­ver­ske pa­ke­te ili do­da­tne a­pli­ka­ci­je) tre­ba na­
ručiti (i pla­ti­ti, za čita­vu go­di­nu) u me­se­cu in­sta­la­ci­je.

Microsoft‑ov so­ftver je lo­ka­li­zo­van za ra­zne je­zi­ke. 
Pot­pi­snik ugo­vo­ra mo­že po že­lji ko­ris­ti­ti so­ftver na 
en­gles­kom ili srpskom je­zi­ku, pa će so­ftver u va­ri­jan­ti 
za ta dva je­zi­ka do­bi­ti na­kon ak­ti­vi­ra­nja OVS ugo­
vo­ra. U is­toj gru­pi se na­la­ze još ne­ki je­zi­ci, pa se ko­ri­
sni­ci ko­ji ima­ju po­tre­be za nji­ma mo­gu kon­sul­to­va­ti 
sa par­tne­rom od ko­ga su ku­pi­li li­cen­ce oko do­da­tnih 
lo­ka­li­za­ci­onih va­ri­jan­ti.

Va­žan as­pekt priče o le­gal­nom so­ftve­ru je po­drška. 
Pro­gram OVS u­ključuje po­dršku pre­ko te­le­fo­na i na 
saj­tu – broj tzv. in­ci­de­na­ta ko­je će vam slu­žba po­drške 
bes­pla­tno re­ši­ti za­vi­si od bro­ja ku­plje­nih li­cen­ci. Mo­
gu se pot­pi­sa­ti i do­da­tni ugo­vo­ri o po­dršci.

Na­kon is­te­ka tro­go­di­šnjeg pe­ri­oda za­ku­pa pred ko­
ri­sni­kom su tri sce­na­ri­ja: mo­že da odus­ta­ne od ko­
rišćenja so­ftve­ra (što je zbog po­sle­di­ca po po­slo­va­nje 
naj­ma­nje ve­ro­va­tno), da sklo­pi no­vi OVS ugo­vor 
za sle­deće tri go­di­ne, ili da se o­pre­de­li za ot­kup so­
ftve­ra, tzv. buy‑out, po­sle čega pos­ta­je vla­snik traj­ne 
li­cen­ce za ko­rišćenje so­ftve­ra na ko­ji je imao pra­vo u 
tre­nut­ku is­te­ka OVS ugo­vo­ra, ali os­ta­je bez pra­va na 
upgrade, to jest pre­la­zak na sle­deće ver­zi­je Windows‑a 
i Office‑a ka­da one bu­du iza­šle.

Ce­na buy‑out‑a se računa na o­sno­vu po­sle­dnje ra­
te (i­znos se mno­ži sa 1,75), pri čemu se za so­ftver na 
računa­ri­ma ko­ji su do­da­ti u po­sle­dnjoj go­di­ni tra­ja­nja 
ugo­vo­ra (i za čiji so­ftver ni­je ni­šta ni plaćeno) mo­ra 
u­pla­ti­ti još je­dna go­di­šnja ra­ta, pa tek on­da taj soft­
ver ot­ku­pi­ti.

OLP – trajna kupovina licenci
OLP (Open Licence Program) mo­
že­mo shva­ti­ti kao ku­po­vi­nu li­cen­ci 
za traj­no ko­rišćenje so­ftve­ra – pla­
ti­te tra­že­ni i­znos o­dmah i od tog 
tre­nut­ka „za­uvek“ ima­te pra­vo da 
ko­ris­ti­te so­ftver. Ugo­vor se skla­pa 
sa fir­mom ko­ja ku­pu­je pet ili vi­
še li­cen­ci. Ma­da OVS ge­ne­ral­no 
pred­stav­lja po­volj­ni­ji me­tod li­cen­
ci­ra­nja so­ftve­ra tj. način da se za 
is­to ili ma­nje no­vca do­bi­je i do­
da­tna vre­dnost u vi­du upgrade‑a, 
u ne­kim okol­nos­ti­ma OLP mo­že 
pred­stav­lja­ti po­želj­ni­ju va­ri­jan­tu, 
pa ga vre­di upo­zna­ti.

Iako ku­plje­ne li­cen­ce tra­ju 
„večno“, OLP ugo­vor je „oročen“ 
na dve go­di­ne. U to­ku tog pe­ri­
oda ko­ri­snik mo­že do­ku­plji­va­ti 
no­ve pro­i­zvo­de za ko­ji­ma se uka­
za­la po­slov­na po­tre­ba, po­zi­va­jući 
se na is­ti ugo­vor, uz ni­vo ce­na ko­ji 
mu ugo­vor ga­ran­tu­je. Fir­ma mo­že 
da ima vi­še ak­tiv­nih OLP ugo­vo­ra, 
a o kon­kre­tnom mo­da­li­te­tu ćete se 
kon­sul­to­va­ti sa pro­dav­cem.

To što ste ku­pi­li li­cen­cu za 
traj­no ko­rišćenje ne­kog pro­gra­ma 
ne znači da ćete taj pro­gram za­
is­ta „za­uvek“ ko­ris­ti­ti – po­ja­viće 
se no­va ver­zi­ja, ko­ju ćete po­že­
le­ti da na­ba­vi­te. U OLP pro­gra­mu 
je uve­de­na mo­gućnost da u­pla­ti­te 
Software Assurance (SA). SA ko­
ji ste ku­pi­li uz so­ftver tra­je dve go­
di­ne. U tom pe­ri­odu do­bi­jaćete 
no­vi­je ver­zi­je pro­gra­ma ko­je se 
po­ja­ve, a na­kon is­te­ka mo­že­te pro­
du­žiti SA, ko­ris­teći ta­ko uvek so­ft­
ver naj­no­vi­je ge­ne­ra­ci­je.

SA se mo­ra ku­pi­ti ka­da i 
o­snov­na li­cen­ca; ako to pro­pus­ti­te, 
li­cen­cu za ko­rišćenje no­ve ver­zi­je 
so­ftve­ra do­bićete po pu­noj ce­ni. 
Software Assurance se mo­že ku­
pi­ti i za OEM i FPP pro­i­zvo­de kao 
i za ot­ku­plje­ne OVS li­cen­ce, u pre­
dviđenom ro­ku od 90 da­na na­kon 
na­bav­ke so­ftve­ra. Računi­ca po­ka­
zu­je da se ovo osi­gu­ra­nje is­pla­ti 
fir­ma­ma ko­je pre­la­ze na so­ftver 
sle­deće ge­ne­ra­ci­je u in­ter­va­li­ma 
koji su kraći od pet go­di­na.

Po­me­ni­mo naj­zad i har­dver­
ski upgrade, ko­ji ne do­no­si veće 
„so­ftver­ske“ tro­ško­ve – kao i u 
OVS‑u, li­cen­ca ni­je ve­za­na za 
kon­kre­tan računar, već je bi­tan 
uku­pan broj računa­ra, pa ako ras­
ho­du­je­te je­dan PC i na­ba­vi­te nov, 
na nje­mu mo­že­te ko­ris­ti­ti pos­to­
jeći Office ili ne­ki dru­gi pro­gram. 
Je­di­no je ope­ra­tiv­ni sis­tem „ve­
zan“ za računar, po­što se kod OEM 
soft­ve­ra na kući­šte le­pi na­le­pni­ca.

Microsoft-ov ce­nov­nik retail 
soft­ve­ra ima vi­še hi­lja­da stav­ki, pa 
smo na sli­ci 8 i­zdvo­ji­li ne­ko­li­ko 
pro­gra­ma ko­ji će bi­ti za­nim­lji­vi za 
ši­re trži­šte.

Slika 8: 
Cene licenci kroz OLP model licenciranja

 
Softver

 
Bez SA [$]

 
Uz SA [$]

Windows 7 Professional Upgrade 230,55 365,40
Office Standard 2010 459,65 -
Office Professional Plus 2010 626,40 990,35
Windows Server Standard 2010 894,65 1341,25
Windows Server Enterprise 2010 2905,80 4358,70
SQL Server Standard 1106,35 1658,80
SQL Server Standard 1 Processor License 8837,75 13257,35
SQL Server Enterprise 10589,35 15883,30
SQL Server Enterprise 1 Processor License 33887,95 50831,20
Exchange Server 2010 872,90 1309,35
Exchange Server Enterprise 2010 4992,35 7489,25
Small Business Server Standard 2011 1174,50 1760,30
Small Business Server Premium AddOn 2011 1716,80 2575,20

Najčešća pitanja o 
licenciranju softvera 
i odgovore na njih 
pročitajte na sajtu 
pcpress.info ili u 
aprilskom broju 
časopisa PC Press



Extreme
Li­cen­ci­ra­nje so­ftve­ra se ne mo­že po­
sma­tra­ti kao bi­lo ko­ja dru­ga na­bav­ka u 
pre­du­zeću, jer sa so­bom no­si niz spe­ci­
fičnos­ti, počev­ši od ulo­ge ko­ju bi so­ft­
ver tre­balo da pre­u­zme u kom­pa­nij­skim 
pro­ce­si­ma, a ko­ja mo­že za­hte­va­ti pri­la­
gođava­nje tih pro­ce­sa, pa sve do činje­
ni­ce da so­ftver ni­je ma­te­ri­ja­lan pro­i­zvod, 
i da kao ta­kav mo­ra ima­ti od­go­va­ra­
jući tret­man. Zbog tih spe­ci­fičnos­ti, na­
bav­ka, tj. li­cen­ci­ra­nje so­ftve­ra mo­že 
stvo­ri­ti niz iza­zo­va za pre­du­zeće – ra­zu­
me­va­nje kom­pli­ko­va­nih sis­te­ma li­cen­ci­
ra­nja ko­ji se ra­zli­ku­ju od pro­i­zvođača do 
pro­i­zvođača, pro­na­la­že­nje na­jis­pla­ti­vi­jeg 
mo­de­la li­cen­ci­ra­nja za kon­kre­tne po­tre­be 
pre­du­zeća, utvrđiva­nje stvar­nog obi­ma 
ko­rišćenja so­ftve­ra u o­kvi­ru pre­du­zeća 
ka­ko bi se plaćalo sa­mo ono što se za­is­ta 
upo­tre­blja­va, a s dru­ge stra­ne, da se ne bi 
upo­tre­blja­va­lo ne­što što ni­je pre­dviđeno 
li­cen­cnim pra­vi­ma.

Ulo­ga kon­sul­tan­ta pri na­bav­ci so­ft­
ve­ra je da oba­vi sve po­tre­bne ana­li­ze i 
da, na o­sno­vu po­tre­ba sa­da­šnjeg sis­te­ma 
i s ob­zi­rom na očeki­va­ni pra­vac ra­zvo­ja 
o­dređene kom­pa­ni­je, da pre­dlog op­ti­
mal­nog načina na­bav­ke. Po­što mno­ge 
kom­pa­ni­je ne­ma­ju sek­tor ili za­po­sle­nog 
ko­ji bi se ba­vio tim pi­ta­nji­ma, an­ga­žo­va­
nje ne­ko­ga ko mo­že si­tu­aci­ju da sa­gle­da 
na pra­vi način pos­ta­je su­štin­ski va­žno za 
pra­vi­lan oda­bir i ko­rišćenje so­ftve­ra.

Extreme na do­maćem trži­štu pos­to­ji 
već pu­nih 15 go­di­na i za sve to vre­me se 
ba­vi go­to­vo is­ključivo so­ftve­rom i so­ft­
ver­skim re­še­nji­ma – ana­li­zom po­tre­ba, 

ra­di­oni­ce ko­je se re­dov­no o­drža­va­ju u 
pros­to­ri­ja­ma fir­me Extreme, a o­brađuju 
naj­ra­zličiti­je te­me – od sis­te­ma li­cen­ci­ra­
nja, pre­ko obu­ke za upo­tre­bu o­dređenog 
so­ftve­ra, sve do te­ma pove­za­nih s oda­
birom kom­plek­snih po­slov­nih re­še­nja.

Ra­di­oni­ce se o­drža­va­ju u ma­lim gru­
pa­ma ka­ko bi se omo­gućilo svim po­se­
ti­oci­ma da ak­tiv­no učes­tvu­ju u dis­ku­si­ji, 
do­bi­ju od­go­vo­re na sva pi­ta­nja, ali i do­
pri­ne­su svo­jim is­kus­tvom i za­pa­ža­
nji­ma. Osim ra­di­oni­ca, Extreme ne­gu­je 
i kon­cept „sa­ve­tni­ka za li­cen­ci­ra­nje“ ko­
ji su­štin­ski od­sli­ka­va pris­tup trži­štu, a 
po­dra­zu­me­va dos­tu­pnost stručnja­ka iz 
Extreme ti­ma svi­ma ko­ji že­le da sa­zna­ju 
vi­še o li­cen­ci­ra­nju ili ima­ju kon­kre­tna pi­
ta­nja i ne­do­umi­ce. 

Sve in­for­ma­ci­je o ovim ak­tiv­nos­ti­ma 
mo­že­te naći na www.extreme.rs/savetnik i 
www.extreme.rs/radionice, a vrlo ko­ri­sne 
in­for­ma­ci­je pos­to­je i na www.extreme.rs/
ponude, gde u sva­kom tre­nut­ku mo­že­te 
sa­zna­ti da li i ka­ko se o­dređen so­ftver 
mo­že na­ba­vi­ti pod po­volj­ni­jim u­slo­vi­ma. 

Extreme odu­vek pu­no po­la­že na di­rek­
tnu ko­mu­ni­ka­ci­ju s trži­štem, s na­me­rom 
da o­slu­šne za­hte­ve i po­tre­be, pa se vrlo 
čes­to, po­red ra­di­oni­ca, or­ga­ni­zu­ju i po­se­
bni sku­po­vi za veći broj po­se­ti­la­ca na ko­
jima ek­sper­ti iz Extreme ti­ma, u sa­ra­dnji s 
gos­ti­ma pre­da­vačima, o­brađuju o­dređenu 
te­mu ko­ja je u da­tom tre­nut­ku ak­tu­el­na. 
Do­bar pri­mer ta­kvog do­gađaja je skup 
pod na­zi­vom „Sa­ve­tnik za li­cen­ci­ra­nje – 
Le­ga­li­za­ci­ja so­ftve­ra“ ko­ji je, uz po­dršku 
Priv­re­dne ko­mo­re Be­o­gra­da, o­držan 17. 
mar­ta, i iza­zvao je ve­li­ko in­te­re­so­va­nje.

op­ti­mi­za­ci­jom na­bav­ke i o­drža­va­njem. 
Osim ve­li­kog bro­ja kli­je­na­ta stečenog 
u ovom pe­ri­odu, akumulirano je i 
o­grom­no is­kus­tvo ko­je se o­gle­da u ra­zu­
me­va­nju su­štin­skih po­tre­ba pre­du­zeća 
u ov­da­šnjim u­slo­vi­ma, a s dru­ge stra­ne, 
u čvrstim par­tner­skim o­dno­si­ma s ve­li­
kim svet­skim pro­i­zvođačima so­ftve­ra – 
Microsoft, Adobe, Eset, Corel, Alt‑N, GFI, 
Symantec, Gstarsoft, Graphisoft, Acronis, 
Kerio, Abbyy, Ghisler, Nero, Quark, Sony, 
Dameware itd. 

U ko­mu­ni­ka­ci­ji s kli­jen­ti­ma Extreme 
pre­uzi­ma ulo­gu sa­ve­tni­ka ko­ji pru­ža sve 
re­le­van­tne in­for­ma­ci­je o so­ftve­ru po­tre­
bnom za po­slo­va­nje fir­me, i to u svim 
fa­za­ma ži­vo­tnog ci­klu­sa so­ftve­ra, o­prav­
da­va­jući ti­me slo­gan pod ko­jim po­slu­je – 
„So­ftver na je­dnom mes­tu“.

Osim sa­ve­to­va­nja svo­jih kli­je­na­ta, Ex
treme ove u­slu­ge pru­ža i svim os­ta­lim 
za­in­te­re­so­va­nim fir­ma­ma, pot­pu­no bes­
pla­tno kroz niz ak­tiv­nos­ti ko­je se ba­zi­
ra­ju na edu­ka­ci­ji i kon­sul­to­va­nju. Među 
tim ak­tiv­nos­ti­ma su Extreme so­ftver­ske 

Put do licence
U Srbiji posluje više distributerskih i maloprodajnih IT lanaca koji se 
bave prodajom softvera. Stupili smo u kontakt sa najvećim kompani­
jama među kojima su Extreme, Ewe Computers, CT Computers i Win 
Win. Od njih smo zatražili informacije o cenama softvera koji prodaju, 
akcijskim ponudama i eventualnim pogodnostima prilikom plaćanja



Ewe Comp
Ewe Comp je je­dan od vo­dećih sis­
tem in­te­gra­to­ra u Srbi­ji, sa ra­z­
no­v­rsnom po­nu­dom i sta­bil­nim 
la­ge­rom računar­skih kon­fi­gu­ra­ci­ja. 
Ova kom­pa­ni­ja in­sis­ti­ra na pro­da­ji 
i ko­rišćenju računa­ra sa legalnim 
softverom, pa je sto­ga fo­ku­si­ra­na 
pre sve­ga na pro­da­ju kon­fi­gu­ra­
ci­ja sa već in­sta­li­ra­nim so­ftve­rom, 
umes­to da pro­da­je sa­m so­ftve­r.

U sa­ra­dnji sa kom­pa­ni­jom 
Microsoft, Ewe Comp je kre­irao 
po­nu­du računa­ra EWE PC Se

ri­es računa­ra sa in­sta­li­ra­nim 
Windows 7 pa­ke­tom. Sva­ki 
računar sa Windows 7 OS‑om 
tes­ti­ran je po stro­gim Microsoft 
stan­dar­di­ma što obe­zbeđuje 
sta­bil­no fun­kci­oni­sa­nje.

Uz sva­ki ku­plje­ni EWE PC 
ra­ču­nar sa Windows 7 OS‑om 
bes­pla­tno se do­bi­ja:
•	 Office 2010 Starter (obu­h­

vata Word i Excel)
•	 Windows Live Essential 2011 

(Messenger, Webmail, Photo Gallery, 
Parental lock, Moviemaker…)

•	 Antivirus Security Essentials ‑ 
sve­obu­hva­tna za­šti­ta od zlo­
na­mer­nog so­ftve­ra, ko­ja se 
auto­mat­ski ažu­ri­ra i vrlo se je­d­
nos­tav­no ko­ris­ti.

Da­kle, u ras­po­nu ce­na od 
130 do 250 ev­ra do­bi­ja­te si­
gu­ran i po­u­zdan računar 
sa Windows 7 ope­ra­tiv­nim 

sis­te­mom, ko­ji 
za­do­vo­lja­va po­

tre­be svih ma­lih 
i sre­dnjih pre­du­zeća, ali 

i pri­va­tnih ko­ri­sni­ka. 

Microsoft E3400 2.6/2048/320/Win7 Starter
18.599 RSD

Microsoft Athlon II X2 220/2048/320/Win7 Home Basic
22.999 RSD

Microsoft E3400 2.6/2048/320/Win7 Professional
28.599 RSD

Procesor Intel® Celeron® DualCore E3400 2.6GHz AMD Athlon™ II X2 220 2.8GHz Intel® Celeron® DualCore E3400 2.6GHz
Matična ploča MSI G41M-P26 MSI GF615M-P33 Gigabyte GA-G41MT-S2
Memorija 2 GB DDR3, 1333 MHz 2 GB DDR3, 1333 MHz 2GB DDR3, 1333 MHz
Grafička karta Intel GMA 4500 integrisana NVIDIA® GeForce 7025 integrisana Intel GMA 4500 integrisana
Hard disk 320 GB SATA II 320 GB SATA II 320 GB SATA II
Optički uređaj DVD RW DL DVD RW DL DVD RW DL
Kućište KME CX1967 USB crno KME CX2E67 USB KME CX2167 USB crno
Napajanje 500 W 500 W 500 W
Operativni sistem Microsoft Windows 7 Starter Microsoft Windows 7 Home Basic Microsoft Windows 7 Professional
Tastatura KME KB2401 crna KME KB2401 crna KME KB2401 crna
Miš KME MA133PP crni blister KME MA133PP crni blister KME MA133PP crni blister

Poklon 
Microsoft Office 2010 Starter, Microsoft Antivirus 
Security Essentials, Microsoft Live Essential 2011

Microsoft Office 2010 Starter, Microsoft Antivirus Security 
Essentials, Microsoft Live Essential 2011

Microsoft Office 2010 Starter, Microsoft Antivirus 
Security Essentials, Microsoft Live Essential 2011

Garancija 24 meseca 24 meseca 24 meseca

CT Computers
CT Computers je naj­sta­ri­ja kom­pa­ni­ja u o­kvi­ru Com
Tra­de Gro­up-a, a pre­ma ne­za­vi­snim is­tra­ži­va­nji­ma, i 
ove go­di­ne je za­drža­la sta­tus naj­veće IT kom­pa­ni­je u 
re­gi­onu Ju­go­is­točne Ev­ro­pe.

Za­hva­lju­jući di­rek­tnim ugo­vo­ri­ma sa kom­pa­ni­
jom Mi­cro­soft, CT Com­pu­ters ima naj­kom­ple­tni­ju po­
nu­du Microsoft so­ftve­ra na te­ri­to­ri­ji Srbi­je. Računar 
sa već in­sta­li­ra­nim so­ftve­
rom čes­to košta niže od ce­ne 
samog OEM so­ftve­ra. Sva­ki 
računar iz CT Com­pu­ters 
proizvodnih pogona 
ima ope­ra­tiv­ni sis­
tem i instaliran 
Office Starter, ko­
ji obu­hva­ta Word 
Starter pro­gra­me i 
Excel Starter. 

OEM so­ftver je 
na­me­njen isključivo 
za prodaju uz no­
ve računa­re, a GGK 
kit za le­ga­li­za­ci­ju 
računa­ra ku­plje­nih 
bez ope­ra­tiv­nog sis­
te­ma (Get Genuine 

Kit). FPP pa­ke­ti se naj­vi­še pro­
da­ju za le­ga­li­za­ci­ju Microsoft Office 
porodice pro­i­zvo­da.

OVS, OLP, OV ugo­vo­ri obuh­
vataju naj­veći broj Microsoft pro­
i­zvo­da, i­znaj­mlji­va­nje na tri 
go­di­šnje ra­te i GGW za le­ga­li­za­
ci­ju već ku­plje­nih računa­ra (Get 

Genuine Windows for Small and 
Medium Organizations). Kraj­
nji ko­ri­sni­ci ko­ji se o­dluče za 
Microsoft Office pa­ke­te kroz OVS 
ugo­vor os­tva­ru­ju 50% po­pus­ta u 
plaćanju prve ra­te i po 15% po­
pus­ta pri plaćanju dru­ge i treće ra­
te ugo­vo­ra.

U saradnji sa našim partnerima, 
na ak­ci­jskoj prodaji su pa­ke­ti od 
mi­ni­mum 5 ko­ma­da GGK/GGW 
Windows 7 Pro i 5 ko­ma­da Office 
2010 Home & Business FPP. Par­
tne­ri ko­ji re­ali­zu­ju pro­da­ju od mi­
ni­mum pet Office i pet Windows 
li­cen­ci je­dnom ko­ri­sni­ku, do­bi­ja­ju 
vre­dne na­gra­de (na primer por­tabl 
DVD, notebook, televizor...).

Na­po­mi­nje­mo da su na­ve­de­ne 
po­nu­de vre­men­ski o­gra­ničene. CT 
Com­pu­ters svo­ju po­nu­du pla­si­ra 
isključivo pre­ko par­tne­ra tj. ne sa­
rađuje di­rek­tno sa kraj­njim ko­ri­
sni­ci­ma. Sve in­for­ma­ci­je par­tne­ri 
mo­gu do­bi­ti di­rek­tno od pro­
dav­ca ili pre­ko b2b por­ta­la www.
ct4partners.com.



Ku­pac ta­kođe do­bi­ja pra­vo ko­
rišćenja Web saj­ta za a­dmi­nis­tra­
ci­ju i evi­den­ci­ju Adobe li­cen­ci, dok 
se sa­me li­cen­ce do­bi­ja­ju elek­tron­
skim pu­tem, a uz njih sti­že i ESD 
(Electronic Software Download), 
pra­vo na bes­pla­tno pre­uzi­ma­nje 
pro­gra­ma pu­tem in­ter­ne­ta. Op­ci­
oni Upgrade Plan nu­di ko­ri­sni­ci­ma 
mo­gućnost do­bi­ja­nja no­vih ver­zi­ja 
so­ftve­ra u to­ku pre­dviđenog vre­
men­skog pe­ri­oda.

Na sli­ci 9 su da­te o­kvir­ne ce­
ne (bez PDV‑a) po­pu­lar­nih Adobe 
pro­gra­ma, kroz ku­po­vi­nu „u ku­ti­ji“ 
(retail) i kroz pro­gram ko­ličin­skog 
li­cen­ci­ra­nja – za de­ta­lje o­bra­ti­te 
se ne­kom od Adobe par­tne­ra, po­
što se kod većeg bro­ja bo­do­va do­bi­
ja­ju po­volj­ni­je ce­ne. Tre­ba zna­ti da 
je Adobe Reader u svim ver­zi­ja­ma 
bes­pla­tan i mo­že se ne­o­gra­ničeno 
ko­ris­ti­ti ka­ko u kućnim u­slo­vi­ma, 
ta­ko i na računa­ri­ma u fir­mi.

Win Win Computer Shop
Win Win Computer Shop je deo gru­pe Al­ti d.o.o. ko­
ja po­slu­je na pros­to­ri­ma Bo­sne i Her­ce­go­vi­ne, Crne 
Go­re i Srbi­je. Tre­nu­tno obu­hva­ta 22 ma­lo­pro­daj­na 
o­bjek­ta u Srbi­ji; od ko­jih se šest na­la­zi u Be­o­gra­du, 
dva u No­vom Sa­du, dva u Ni­šu, a po je­dan u Ze­
mu­nu, Čačku, Kra­lje­vu, Kra­gu­jev­cu, Uži­cu, Zre­nja­
ni­nu, Sme­de­re­vu, Aranđelov­cu, Ja­go­di­ni, Som­bo­ru, 
O­bre­nov­cu i Šap­cu. Le­ga­li­za­cij­ski pa­ke­ti iz Win Win 
po­nu­de su:

GGK Windows 7 Home Basic Win32 Serbian Latin, 
(5MC‑00001) 10.999 din

GGK Windows 7 Professional 32‑bit/x64 English, 
DSP OEI DVD (6PC‑00004) 20.499 din

Office 2010 Home and Business EN, 32/64bit 
non‑EU/EFTA DVD FPP (T5D‑00361) 29.699 din

Office 2010 Professional EN, PC Attach KE PKC 
(269‑15341) 45.949 din

Naj­je­dnos­tav­ni­ji način za le­ga­li­za­ci­ju po­slov­nog 
o­kru­že­nja jes­te ku­po­vi­na Al­tos računa­ra, već o­prem­
lje­nih legalnim Win­dows i Microsoft O­ffi­ce soft­ver­
skim pa­ke­ti­ma.

Sva­ki Al­tos računar je u skla­du sa pra­vi­li­ma li­cen­
ci­ra­nja ko­ja pro­pi­su­je Microsoft, pa nje­go­vom ku­po­
vi­nom du­go­ročno re­ša­va­te pro­blem le­gal­nos­ti svog 
ra­dnog o­kru­že­nja.

Adobe licenciranje
A

dobe je li­der u pro­i­zvo­dnji gra­fičkog so­ftve­ra, 
pa su nji­ho­vi pro­i­zvo­di stan­dard u gra­fičkoj in­
dus­tri­ji, a ko­ris­te se i u sva­ko­dnev­ne po­slov­ne 

svrhe, na­ročito u sfe­ri u­prav­lja­nja do­ku­men­ti­ma. Po­je­
di­načni ko­ri­sni­ci Adobe pro­gra­me najčešće ku­pu­ju „u 
ku­ti­ji“, za sva­ki računar na ko­me su po­tre­bni. U ku­ti­ji 
se do­bi­ja disk sa pro­gra­mom, a na sa­moj ku­ti­ji je na­ve­
den se­rij­ski broj, ko­ji tre­ba une­ti pri­li­kom in­sta­la­ci­je. 
Po­sle zav­rše­ne pro­ce­du­re in­sta­la­
ci­je so­ftver se ak­ti­vi­ra (pre­ko in­
ter­ne­ta ili te­le­fo­nom) tj. ve­zu­je za 
računar i na nje­mu se mo­že ne­
o­gra­ničeno ko­ris­ti­ti. Adobe do­
pu­šta da se is­ta ver­zi­ja so­ftve­ra 
in­sta­li­ra na desktop i pre­no­snom 
računa­ru, pri čemu se ko­ris­ti is­ti 
se­rij­ski broj.

Ko­ličin­sko li­cen­ci­ra­nje na­
me­nje­no je ko­ri­sni­ci­ma ko­ji­ma 
su Adobe pro­gra­mi po­tre­bni na 
većem bro­ju računa­ra. Adobe 
Open Options 5.0 pro­gram omo­
gućava fir­ma­ma i or­ga­ni­za­ci­ja­ma 
svih pro­fi­la da is­ko­ris­te po­go­

dnos­ti ku­po­vi­ne so­ftver­skih li­cen­ci 
kroz mo­del ko­ličin­skog li­cen­ci­
ra­nja – TLP. Pri­li­kom sva­ke po­
rudž­bi­ne Full ili Upgrade li­cen­ce ili 
Upgrade Plan‑a, do­de­lju­ju se bo­
do­vi – što je veća po­rudž­bi­na u je­
dnoj tran­sak­ci­ji, veći je i po­pust 
ko­ji se tom pri­li­kom os­tva­ru­je. 

Proizvod Retail [$] TLP – količinsko 
licenciranje [$]

Adobe Acrobat Standard 10 423 391

Adobe Acrobat Pro 10 634 586

Adobe Photoshop CS5 1046 977

Adobe Illustrator CS5 896 837

Adobe InDesign CS5 1046 977

Adobe Flash Pro CS5 1046 977

Adobe Design Premium CS5 2839 2651

Adobe Design Standard CS5 1942 1814

Adobe Web Premium CS5 2689 2511

Adobe Production Premium CS5 2540 2372

Adobe Master Collection CS5 3884 3590

Al­tos Bu­si­ness, MSI G41, Intel® E3400 DualCore™ 2.60GHz, 2GB DDR3 RAM, 
Intel® 4500, 500GB HDD, DVD rezač, Windows® 7 Professional 33.599 din

Al­tos Small Bu­si­ness, MSI G41, Intel® E5700 DualCore™ 3.0GHz, 4GB DDR3 
RAM, 500GB HDD, DVD rezač, Windows® 7 Home Basic + Office 2010 Home and 
Business

44.999 din

Al­tos PRO Bu­si­ness, MSI H55, Intel® Core™ i3 540 3.06GHz, 4GB DDR3 RAM, 
500GB HDD, DVD rezač,Windows® 7 Professional + Office Home and Business 2010 57.999 din

MSI G41, Intel® E3400 DualCore™ 2.60GHz, 2GB DDR3 RAM, Intel® 4500, 500GB 
HDD, DVD rezač, Windows® 7 Professional + Office Home and Business 2010 46.699 din



li­cen­ce ko­ris­te u mre­žnom o­kru­že­nju van te­ri­
to­ri­je spe­ci­fi­ci­ra­ne op­štim u­slo­vima li­cen­cnog 

ugo­vo­ra. GNUL li­cen­ca se ku­pu­je ugo­vo­rom 
i­zmeđu Autodesk‑a i ko­ri­sni­ka, pri čemu je mi­

ni­mal­no tra­ja­nje GNUL ugo­vo­ra 3 go­di­ne a mi­ni­
mal­ni broj ra­dnih mes­ta 50. Za sve li­cen­ce ko­je su 
pre­dmet GNUL ugo­vo­ra se plaća po­se­bna na­kna­da.

Po ti­pu ko­ri­sni­ka li­cen­ce se mo­gu po­de­li­ti na 
Commercial, Not For Resale (za par­tne­re ko­ji ih ko­
ris­te u pre­zen­ta­ci­one svrhe), Educational, bes­pla­tne 
Student and Personal Learning License kao i Autodesk 
Developer Network li­cen­ce ko­je se, pod po­se­bnim 
u­slo­vi­ma, da­ju re­gis­tro­va­nim čla­no­vi­ma Autodesk ra­
zvoj­ne mre­že.

Za stal­ne ko­ri­sni­ke Autodesk‑ovih ala­ta va­žna je 
Autodesk Subscription, go­di­šnja pret­pla­ta za o­drža­va­
nje so­ftve­ra, ko­ja po­dra­zu­me­va is­po­ru­ku no­vih ver­
zi­ja u pe­ri­odu tra­ja­nja pret­pla­te. U­slov za ula­zak u 
Autodesk Subscription sis­tem je po­se­do­va­nje traj­ne li­
cen­ce za ak­tu­el­nu ver­zi­ju so­ftver­skog pa­ke­ta za ko­ji se 
za­sni­va pret­pla­tnički o­dnos, a pret­pla­tni­ci kasnije uži­
va­ju po­se­bne po­go­dnos­ti, među ko­ji­ma je pra­vo upo­
tre­be pret­ho­dnih ver­zi­ja so­ftve­ra sve dok ko­ri­snik 

plaća pret­pla­tu za o­drža­va­nje so­ftve­ra.

Neki detalji 
Autodesk‑ovih ugovora
Pla­tiv­ši li­cen­cu za Autodesk pro­i­
zvod, ko­ri­snik stiče pra­vo da ko­
ris­ti so­ftver u o­kvi­ru ugo­vo­re­nog 
pe­ri­oda. Ko­ri­snik ne mo­že pre­ne­ti 
pra­va ko­rišćenja so­ftve­ra na dru­ga 
li­ca, pa čak ni na pri­dru­že­na priv­
re­dna dru­štva, bez pret­ho­dne sa­
gla­snos­ti Autodesk‑a. Ko­ri­snik 
mo­že vrši­ti pre­nos li­cen­ce sa je­dne 
lo­ka­ci­je na dru­gu, pod u­slo­vom da 
je lo­ka­ci­ja u vla­sni­štvu ili za­ku­pu 
od stra­ne is­tog prav­nog li­ca i pod 
u­slo­vom da se ta lo­ka­ci­ja na­la­zi u 
o­kvi­ru te­ri­to­ri­je de­fi­ni­sa­ne ugo­

Multiseat 
stand‑alone li­
cen­ca omo­gućava 
ak­ti­vi­ra­nje i upo­tre­bu 
Autodesk pro­i­zvo­da sa is­tim se­rij­
skim bro­jem na vi­še ra­dnih mes­ta, 
pri čemu se sva­ka po­je­di­načna 
in­sta­li­ra­na ko­pi­ja po­na­ša kao 
stand‑alone li­cen­ca i mo­ra se po­se­
bno ak­ti­vi­ra­ti. Network License je 
skup li­cen­ci ko­je se di­na­mički do­
de­lju­ju ko­ri­sni­ci­ma od stra­ne je­
dnog ili vi­še ser­ve­ra. Pro­i­zvo­di se 
in­sta­li­ra­ju na ra­dnim sta­ni­ca­ma, 
ali se pri­li­kom sva­kog po­kre­ta­nja 
od ser­ve­ra tra­ži do­zvo­la za po­kre­
ta­nje so­ftve­ra. Uko­li­ko do­zvo­lje­ni 
broj li­cen­ci ni­je pre­ma­šen, ko­ri­
snik do­bi­ja pra­vo da ko­ris­ti pro­
gram, a broj ras­po­lo­ži­vih li­cen­ci 
na ser­ve­ru se sma­nju­je za je­dan. 
Na­kon zav­ršet­ka ra­da, 
li­cen­ca se o­slo­bađa i 
vraća ser­ve­ru. Za pre­
no­sne računa­re ko­
ji se ko­ris­te na te­re­nu 
mo­guće je obe­zbe­di­ti 
rad u off‑line re­ži­mu 
po­moću li­cen­ci priv­
re­me­no „po­zaj­mlje­
nih“ sa ser­ve­ra.

Za ko­ri­sni­ke ko­ji 
nas­tu­pa­ju na stra­nim 
trži­šti­ma po­se­bno je 
va­žna Global Network 
User License (GNUL), 
vre­men­ski o­gra­
ničena do­
zvo­la da se 

Licenciranje
 

softvera

Autodesk, glo­bal­ni li­der u 
o­blas­ti CAD so­ftve­ra, nu­
di niz pro­i­zvo­da od ko­jih 

je naj­po­zna­ti­ji AutoCAD. Načini 
li­cen­ci­ra­nja Autodesk‑ovih pro­
iz­vo­da pra­te je­din­stve­na pra­vi­la, 
ko­ja se kreću oko poj­ma li­cen­ce. 
Ku­po­vi­nom Autodesk li­cen­ce, in­
sta­la­ci­jom pro­gra­ma, uno­som se­
rij­skog bro­ja i pri­hva­ta­njem End 
User Licence Agreement‑a ko­ri­
snik stiče pra­vo ko­rišćenja od­go­
va­ra­jućeg so­ftve­ra. Se­rij­ski broj u 
for­ma­tu xxx‑xxxxxxxx je je­din­
stven i ve­zu­je se za prav­no ili fi­
zičko li­ce ko­je je li­cen­cu pri­ba­vi­lo 
– Autodesk i re­gi­onal­ni dis­tri­bu­ter 
mo­gu u sva­kom tre­nut­ku pro­ve­ri­ti 
sta­tus se­rij­skog bro­ja i li­cen­ce.

Pra­va ko­rišćenja Autodesk pro­i­
zvo­da se o­dno­se is­ključivo na ver­
zi­ju ko­ja je na­bav­lje­na, pri čemu 
su o­zna­ke ver­zi­ja za­pra­vo go­
di­ne i­zda­va­nja pro­gra­ma (2009, 
2010, 2011...) Ka­da ko­ri­snik pla­ti 
za pra­vo ko­rišćenja no­ve ver­zi­je, 
pret­ho­dnu ver­zi­ju mo­že da ko­
ris­ti još 120 da­na, a po­sle to­ga je 
mo­ra u­klo­ni­ti sa računa­ra, osim 
u slučaju pret­pla­te za o­drža­va­nje 
soft­­ve­ra (Autodesk Subscription) o 
ko­joj će tek bi­ti reči.

Tipovi licenci
U za­vi­snos­ti od po­tre­ba ko­ri­sni­ka, 
Autodesk nu­di ra­zne ti­po­ve li­cen­ci. 
Stand‑alone li­cen­ca je na­me­nje­na 
ko­rišćenju ne­kog Autodesk‑ovog 
pro­i­zvo­da na je­dnom računa­ru i 
di­rek­tno je ve­za­na za taj računar 
kroz pro­ce­du­ru ak­ti­va­ci­je. 



vo­rom o li­cen­ci­ra­nju. Sva­ki ova­kav 
tran­sfer licence za­hte­va odo­bre­nje od 
stra­ne kompanije Autodesk.

Po pra­vi­li­ma li­cen­cnog ugo­
vo­ra so­ftver se mo­že ko­ris­ti­ti sa­mo 
u o­kvi­ru te­ri­to­ri­je drža­ve u ko­joj je 
na­bav­ljen. So­ftver na­bav­ljen u Ev­
rop­skoj uni­ji (EU) ili Ev­rop­skoj zo­
ni slo­bo­dne trgo­vi­ne (E­FTA) mo­že 
se ko­ris­ti­ti u bi­lo ko­joj zem­lji Ev­
rop­ske uni­je ili E­FTA, pri 
čemu tre­ba zna­ti da 
je Srbi­ja član CE­FTA, 
ali ne i E­FTA. Od 
a­pri­la 2007. ko­ri­sni­ci pret­pla­te za 
o­drža­va­nje so­ftve­ra do­bi­ja­ju pra­vo upo­tre­be so­ftve­ra 
van te­ri­to­ri­je na ko­joj je na­bav­ljen u tra­ja­nju od 90 
da­na to­kom ka­len­dar­ske go­di­ne. GNUL li­cen­ca pred­
stav­lja način da se, uz o­dređena o­gra­ničenja, mre­žne 
li­cen­ce Autodesk so­ftve­ra ko­ris­te ši­rom sve­ta.

Ko­ri­sni­ci pret­pla­te za o­drža­va­nje so­ftve­ra mo­gu, 
na­kon pot­pi­si­va­nja do­da­tnog ugo­vo­ra, ko­ris­ti­ti pro­
i­zvod na kućnom računa­ru u po­slov­ne svrhe. Li­
cen­ce na­me­nje­ne kućnoj upo­tre­bi su po ti­pu NFR 
Stand‑alone, vre­men­ski o­gra­
ničene na pe­ri­od od 13 me­se­ci. 
Na­kon is­te­ka ovog pe­ri­oda li­
cen­ce se ne mo­gu ko­ris­ti­ti kao 
o­sno­va za do­gra­dnju na sle­
deću ver­zi­ju ni­ti se pre­ko njih 
mo­gu os­tva­ri­ti po­pus­ti.

Ko­ri­sni­ci ne sme­ju do­zvo­li­ti 
trećim li­ci­ma pris­tup Autodesk 
pro­i­zvo­di­ma kroz in­ter­net ve­
zu u smi­slu Web hosting‑a 
ili time‑sharing‑a. Upo­tre­ba 
Autodesk pro­i­zvo­da pre­ko ter­
mi­nal ser­vi­sa ili u vir­tu­el­nim 
o­kru­že­nji­ma ni­je po­drža­na od 
stra­ne Autodesk‑a i pred­stav­
lja krše­nje o­dred­bi li­cen­cnog 
ugo­vo­ra, baš kao i upo­tre­ba Norton Ghost‑a ili sličnih 
re­še­nja kao „prečica“ za in­sta­la­ci­ju.

Put do legalnog softvera
Pri­me­ćeno je vi­še načina zlo­upo­tre­be Autodesk pro­
i­zvo­da. Uz oči­gle­dno ko­rišćenje so­ftve­ra bez li­cen­ce, 
uočene su i tzv. dim­ne za­ve­se tj. ko­rišćenje ne­od­go­va­
ra­jućih li­cen­ci (re­ci­mo u fir­mi ko­ja po­se­du­je li­cen­ce 
za AutoCAD LT, a ko­ris­ti na­pre­dni­je pro­i­zvo­de), za­
tim upo­tre­ba ne­od­go­va­ra­juće ver­zi­je (ku­pac le­gal­ne 
li­cen­ce ko­ris­ti no­vu ver­zi­ju pro­gra­ma bez do­zvo­le 
pro­i­zvođača), upo­tre­ba većeg bro­ja li­cen­ci od ku­plje­
nih ko­ličina, ne­ov­lašćeno us­tu­pa­nje li­cen­ci trećim li­

ci­ma i upo­tre­ba 
ne­od­go­va­ra­jućih 
edi­ci­ja u ko­mer­
ci­jal­ne svrhe.

Pri le­ga­li­za­ci­ji 
Autodesk‑ovih 
pro­i­zvo­da va­
žno je da se li­
cen­ce ku­pu­ju 
is­ključivo kod 
auto­ri­zo­va­nih 
pro­da­va­ca, po­što 
je bi­lo vi­še po­

ku­ša­ja da se pre­pro­da­ju 
li­cen­ce na­bav­lje­ne u dru­gim drža­
va­ma i re­gi­oni­ma ili li­cen­ce ko­
je su već ko­rišćene, pa sa­mim tim 
i re­gis­tro­va­ne na dru­ge prav­ne su­
bjek­te. Srbi­ja je u gru­pi ze­ma­lja s 
pov­lašćenom po­li­ti­kom ce­na, pa 
su kod nas ce­ne Autodesk so­ft­ve­ra 
naj­ni­že u re­gi­onu. Ku­pac tre­ba da 
za­tra­ži od pro­dav­ca ser­ti­fi­kat o li­
cen­ci, elek­tron­ski do­ku­ment ko­

ji i­zda­je pro­i­zvođač i u ko­me su 
na­ve­de­ni de­ta­lji ve­za­ni za sam 
pro­i­zvod, ko­ličine, ver­zi­je i svi re­
le­van­tni de­ta­lji ve­za­ni za kup­ca.

Na­kon i­zvrše­ne le­ga­li­za­ci­je 
tre­ba čuva­ti ori­gi­nal­no pa­ko­va­
nje so­ftve­ra, in­sta­la­ci­oni me­dij, 
kao i račune (fak­tu­re) ko­ji­ma se 
do­ka­zu­je na­bav­ka. Pre­po­ručuje 
se pov­re­me­ni in­ven­tar so­ftver­
skih pro­i­zvo­da u o­kvi­ru fir­me i 
po­ređenje re­zul­ta­ta sa bro­jem ku­
plje­nih li­cen­ci. Da bi olak­šao ovaj 

po­sao, Autodesk bes­pla­tno nu­
di ko­ri­sni­ci­ma Asset Locator, ko­ji 
se na­la­zi na in­sta­la­ci­onim dis­ko­
vi­ma svih Autodesk pro­i­zvo­da ili 
se mo­že pre­uze­ti sa Web saj­ta. Ra­
di se o je­dnos­tav­nom pro­gra­mu 
ko­ji omo­gućava da se na­pra­vi lis­ta 
Autodesk‑ovih pro­i­zvo­da ko­ji se 
ko­ris­te na po­je­di­načnom računa­ru 
ili čita­voj mre­ži. Lis­ta sa­drži sve 
se­rij­ske bro­je­ve i olak­ša­va po­
ređenje bro­ja an­ga­žo­va­nih li­cen­ci 
sa bro­jem li­cen­ci ko­je su ku­plje­ne.

U slučaju kon­tro­le, tre­ba ima­ti 
pri ru­ci i­zve­štaj o o­snov­nim sred­
stvi­ma tj. bro­ju računa­ra, do­ka­ze o 
na­bav­ci so­ftve­ra (račune), li­cen­cne 
ser­ti­fi­ka­te i i­zve­šta­je o in­ven­ta­ru 
so­ftver­skih re­sur­sa. U sep­tem­
bru 2010. Autodesk je, u sa­ra­
dnji sa re­gi­onal­nim dis­tri­bu­te­rom 
„OSA Računar­ski in­že­nje­ring“, 
uve­o po­zi­ci­ju Licence Compliance 
Manager‑a, čija je o­snov­na ulo­ga 

pod­sti­ca­nje upo­tre­be le­gal­nog so­
ftve­ra. On će, pre sve­ga bes­pla­tnim 
sa­ve­ti­ma, po­moći ko­ri­sni­ci­ma u 
pre­po­zna­va­nju ne­le­gal­nog so­ft­
ve­ra, o­bja­sni­ti im ko­rišćenje ala­ta 
za in­ven­tar soft­ver­skih re­sur­sa i 
po­moći pri i­zbo­ru od­go­va­ra­jućih 
pro­i­zvo­da i nji­ho­voj le­ga­li­za­ci­ji.

Vi­še po­da­ta­ka o Autodesk pro­
i­zvo­di­ma, nji­ho­vom li­cen­ci­ra­nju 
i mre­ži auto­ri­zo­va­nih pro­da­va­ca 
mo­že­te naći na www.autocad.rs ili 
autodesk.osa.rs.
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